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Luego de atravesar por duros momentos, 
el sector de la construcción poco a poco se 
reactiva, lo que ayuda a que los negocios 
ferreteros y de venta de materiales 
incrementen sus ventas o se mantengan en 
el presupuesto, evitando salir a pérdida.

En Ibarra, también llamada “Ciudad Blan-
ca”, hubo un tiempo en el que las obras pa-
raron totalmente afectando a muchos nego-
cios, tanto que varios tuvieron que cerrar. 
No obstante, hoy en día  los ferreteros iba-
rreños ven un presente y futuro más prome-
tedor.

Para conocer un poco más de la situación 
visitamos dos reconocidas ferreterías en 
Ibarra, en las que sus propietarios nos 
cuentan cómo han logrado avanzar pese a 
los momentos complicados.

“Nos preocupamos de poner atención en 
lo que buscan nuestros clientes y luego 
direccionarlos hacia los productos que 
les van a servir para el trabajo que van 

a realizar; en cuanto a los proveedores, 
cumplimos con los compromisos 

adquiridos según lo acordado".

“Somos un negocio confiable,
serio, que ofrece productos de 
calidad y que brinda de lunes a 
sábado atención personalizada a 
cada comprador que nos visita”.

Ferretería SIMAG

Teléfono: (06) 2959393/ 0987495865
Dirección: Obispo Mosquera 5-39 entre Bolívar y 
Sucre, a media cuadra del banco Pichincha.

Ferretería Andrade

Teléfonos: 062-951-783 / 
062-952-647
Dirección: Velasco # 7-69 y 
Olmedo Junto a la Cámara de 
Comercio.

Gustavo Chicaiza, 
propietario del 

negocio Byron Andrade, 
propietario del 

negocio

FERRETERÍA SIMAG FERRETERÍA ANDRADE

EL CRECIENTE NEGOCIO FERRETERO EN LA “CIUDAD BLANCA”

P
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¿CÓMO ELABORAR EL 
PRESUPUESTO ANUAL 
PARA TU NEGOCIO?
Armar un presupuesto anual ofrece grandes 
ventajas, siendo una de ellas el poder tomar 
decisiones para lograr objetivos.

Éste documento de trabajo, es un medio 
de control con el que tu ferretería puede 
contrastar las realizaciones. Este contraste 
informará al dueño o gerente de lo que 
ocurre en los locales en relación con los 
objetivos; y te ayudará a decidir qué hacer 
o seguir haciendo. 

Define tu patrimonio. Antes de comen-
zar, necesitas saber cuánto tienes. Para 
esto, debes sumar todos tus activos (pro-
piedades, acciones, ahorros, automóvi-
les, etc.). Luego, restarle todo lo que de-

bes (créditos, cuentas con proveedores, 
entre otros). El resultado que obtengas 
será tu patrimonio.

Recuerda que un presupuesto es un plan, 
una estimación. Por lo tanto, los gastos 

Recuerda: El éxito de tu empresa 
puede depender en gran medida
de la habilidad para ajustarse 
al presupuesto.

presupuestados, los ingresos y, en gene-
ral, toda tu información es supuesta, pero 
hay que estimarlos con alguna base para 
que no nos dé un presupuesto irreal.

Para estimar tus costos hay dos formas: la 
primera es calcularlos de acuerdo con tu 
propia experiencia. La segunda consiste 
en utilizar costos estándar obtenidos con 
anterioridad. Los costos estándar servi-
rán para tener presupuestos más exactos 
y tomar después las medidas adecuadas 
para ajustarse a ellos.

Reserva dinero para emergencias. Es fun-
damental tener disponible algo de dinero 
para cubrir emergencias. 

¿QUÉ REQUIERE TU PRESUPUESTO ANUAL?
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SON EJEMPLOS DE
ESFUERZO Y
SUPERACIÓN

EMPRENDEDORESI

Arranca el año 2019 y la construcción no 
para y El Oficial tampoco lo hace. Es por 
esto que en nuestra primera edición del año 
compartimos cortas historias de superación 
de maestros que se han capacitado con El 
Oficial y sus marcas auspiciantes a lo largo 
de casi 13 años. Estos son: Carlos Aguilar, 
Luis Aguilar y Marco Lozano.
 
En el caso de los hermanos Aguilar, tanto 
Carlos como Luis, se relacionaron con la 
marca El Oficial desde el año 2006, de he-
cho ellos al ser parte del Gremio Artesanal 
de Instaladores Sanitarios de Guayaquil, 
fueron parte de las primeras capacitaciones 
que El Oficial realizó junto a marcas auspi-
ciantes, tales como: Pinturas Unidas, Grai-
man, Vainsa, Plastigama, entre otras.

Maestros de obras que dejaron de 
lado el conformismo y se superaron
a sí mismos.

OBREROS QUE “Mi hermano Luis y yo tenemos muchos 
años leyendo El Oficial y asistiendo a sus 
capacitaciones. Cada capacitación nos 
ha ayudado a mejorar como profesiona-
les en nuestros oficios y como personas, 
tanto que hemos trabajado para distintas 
empresas y también como contratistas. 
Entonces, todo obrero se supera si deja 
de lado el conformismo, si se capacita 
para aumentar sus conocimientos técni-
cos y si labora siempre con honestidad y 
calidad, solo así será mejor valorado por 
sus jefes y posibles clientes".

Luis Aguilar González
Tecnólogo mecánico

Celular: 0992279104

Carlos Aguilar González
Maestro artesano – instalador sanitario
Celular: 0997938051
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Luis, Carlos y Marco finalmen-
te afirman que están agradecidos 
con El Oficial y sus auspiciantes 
por darles la oportunidad de ca-
pacitarse y mejorar su calidad de 
vida y la de sus familias.

Por su parte el técnico en metalúrgica, Marco 
Lozano Cabrera, quien actualmente labora 
para una empresa de telecomunicaciones, 
en la que realiza mantenimiento en áreas 
sanitarias, comenta que supo de El Oficial por 
varios de sus colegas.

“Desde que leí El Oficial años atrás supe que 
era un medio distinto a todos, porque no solo 
busca mostrarnos productos o compartir 
noticias, sino que su contenido nos capacita 
en todo lo nuevo que hay en la construcción, 
se preocupan por nuestra seguridad en obras 
y nos motivan a nunca rendirnos y seguir 
aprendiendo, porque al mejorar nuestro 
conocimiento más oportunidades de empleo 
se nos abrirán”, indica el maestro Lozano.

Marco Lozano Cabrera
Técnico en metalúrgica
Celular: 0995504654 

P
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En el mercado nacional hay productos 
de pegado inmediato que trabajan 
muy bien en cubiertas de todo tipo.

Es importante en la medida que valores el 
bien que desees proteger, dar una adecuada 
impermeabilización para el caso de una vi-
vienda o edificio en construcción hará que 
perdure en el tiempo y resista la degrada-
ción que ocasiona el clima a los materiales 
de construcción expuestos a la humedad.
 
Una adecuada impermeabilización hará 
que no tengas que gastar en soluciones de 
reparación por daño del interior, como: 
tumbados, cableado eléctrico, o sistemas 
de climatización. 

Una adecuada impermeabilización miti-
gará problemas futuros de la salud del ha-
bitante, como por ejemplo la proliferación 
de hongos y evidente deterioro de la pin-
tura de acabado en el interior. 

Steve Vasco Palacios, Gerente Ventas 
Nacional de Imptek, indica que existen 
etapas importantes a tomar en cuenta para 
dar una adecuada impermeabilización, 
porque es fundamental que se realicen las 
soluciones de manera preventivas en la 

Si no impermeabilizaste en verano aún estás 
a tiempo de evitar serios problemas a causa 
de las terribles goteras y humedad.

NO MÁS

NI HUMEDAD

ETAPAS DE UNA ADECUADA
IMPERMEABILIZACIÓN

¿QUÉ HACER SI YA TENGO PROBLEMAS
DE HUMEDAD Y GOTERAS?

etapa de verano, donde las edificaciones 
en las áreas de losas, cubiertas o paredes 
están secas. De esta forma mantendrá una 
más acertada inversión debido a que los 
materiales se los instalarán bajo climas 
controlados. Cuando ya llega la etapa 
invernal y se generan las lluvias se puede 
trabajar siempre que existan momentos en 
el que el clima esté seco.

“En verano antes de impermeabilizar 
analizamos lo que deseamos solucionar, es 
decir si requiero trabajar en la parte exterior 
del techo, o si necesito una solución en las 
paredes o si preciso laborar en el subsuelo, 
debido a que en cada área se debe utilizar 
un producto o conjunto de productos que 
realizan la función de bloqueo del paso de 
la humedad. Estos son productos acrílicos, 
asfálticos, epóxicos, selladores, entre otros”.
explica Vasco.

Vasco también se refiere a impermeabilizar 
en tiempos de invierno, donde a su modo 
de ver se hace más fácil interpretar 
que existen una o varias filtraciones y 
cuál será el sistema más adecuado para 
corregir esto.

A esta consulta el representante de Imptek 
respondió que lo adecuado es lograr secar 
lo más posible el área afectada, esto 
previo a la utilización de un sistema de 
impermeabilización, de lo contrario puede 
desprenderse. 

Si se busca impermeabilizar en estos 
tiempos de lluvias, lo ideal es trabajar en 
horarios de la mañana, donde se puede 
utilizar la luz del día para identificar 
grietas y subsanarlas con productos 
selladores. 

Para estas tareas Imptek ofrece al mercado 
productos, tales como: Cemento Asfáltico 
o si requiere solucionar una grieta un 
poco más pronunciada puede ser Polibrea. 
Una vez tratadas las grietas y fisuras, se 
pueden utilizar soluciones de láminas 
asfálticas, como: Alumband o Asfalum.
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PRODUCTOS Y SISTEMAS IDEALES PARA IMPERMEABILIZAR

PRODUCTOS IDEALES PARA IMPERMEABILIZAR 
EN ÉPOCA INVERNAL:

El sistema de impermeabilización líquido 
también puede ser usado para impermea-
bilizar en invierno. Por ejemplo, podemos 
emplear acrílicos elastoméricos, para apli-
carlos sobre superficies de losas planas o in-
clinadas, paredes o filos de ventanas, con esto 
obtendremos protección de la lluvia y ade-
más por el acabado tono blanco los rayos del 
sol serán reflejados.

Sellador: Cemento Asfáltico o Polibrea.
Imprimante: Imperlastic.
SuperAcryl: Pintura acrílica impermeable.
Elemento protector final: Lámina Asfáltica 
o pinturas acrílicas elastoméricas.

Vasco explica que hay productos Chova del 
Ecuador que están desarrollados para ser 
utilizados de manera versátil y muy fácil, 
respetando siempre el principio de que la 
superficie debe estar libre de polvo, limpia 
y seca.

Para impermeabilizar en invierno debemos 
tener presentes 3 pasos importantes:

Se necesita una adecuada curación o 
sellado de los puntos críticos.
Se utiliza un imprimante para homologar 
esa superficie.
La superficie homologada será tratada 
después con una lámina de asfalto con 
protección a los rayos del sol y agentes 
microbiológicos y por supuesto a la lluvia. 

1.
2.
3.
4.

1.

2.

3.

1

2

3

P
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Las actividades de marketing directo son 
uno de los servicios que ofrece la marca 
El Oficial y que valoran las empresas del 
sector constructor.

Durante el año 2018, 15 empresas contra-
taron los servicios de la marca El Oficial 
para ejecutar sus estrategias de marke-
ting directo, sean estas: recorridos en 
obras, charlas, convocatorias, visitas a 
puntos ferreteros y más.

3003
PERSONAS FUERON

POR NUESTROS AUSPICIANTES

CAPACITADAS

Esto dio como resultado 84 actividades, 
significando un total de 3.003 perso-
nas capacitadas, en diferentes ciudades, 
quienes obtuvieron información técnica 
sobre: seguridad en obras, nuevas líneas 
de productos e instalación.

A continuación detallamos el listado de 
empresas que apostaron por El Oficial y 
obtuvieron resultados significativos:

Foto: Ideal Alambrec Bekaert
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El Oficial ha estado en constante crecimien-
to e innovación desde febrero 6 de 2006 
cuando arrancamos con nuestro medio im-
preso. Han pasado ya casi 13 años y segui-
mos innovando, tanto que en la actualidad 
el mundo El Oficial está conformado no solo 
por nuestro periódico, sino por activida-
des de marketing directo y mundo digital: 
RR.SS. y sitio web.

Los visitantes de nuestro sitio web a 
diario encuentran nueva información 
técnica, tutoriales, editoriales y mucho 
más temas relacionados a construcción 
y acabados.

Luego de revisar las analíticas mensuales 
resultó que nuestros visitantes buscan de 
construcción, temas sobre etapas de una 
obra civil, seguridad en obras e innovación.

Nuestro contenido es valorado tanto para 
los visitantes de Ecuador, como también de: 
México, Colombia, Perú, Argentina, Chile, 
España, Estados Unidos, entre otros.   

Diariamente recibimos consultas de todo 
tipo, las más destacadas tienen que ver con: 
cotizaciones, ampliación de noticias, con-
tactos para compras y solicitudes de sus-
cripción digital para envíos de boletines y 
nuestra edición digital mensual.

¿QUÉ TEMÁTICAS SON LAS MÁS BUSCADAS?

CONSULTAS WEB

Al pautar con nosotros no solo ganas visibi-
lidad con los miles de visitantes mensuales, 
sino que además nuestros usuarios pueden 
conocer más de cada marca, de sus líneas de 
productos, realizar consultas e incluso rea-
lizar cotizaciones y posibles compras.

¿POR QUÉ TU PUBLICIDAD DEBE ESTAR
EN NUESTRO SITIO WEB?

PLATAFORMA
DIGITAL
NO 1

L A

S
O

M
O

S

ESPECIALIZADA EN
CONSTRUCCIÓN

www.eloficial.ec

usuarios en el año

usuarios al día

páginas visitadas

370.000

1.014

2
0

18

1.317.741

P
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DISEÑO: LAS TENDENCIAS 2019

Fuente: Arq. Mariela Turner de Silva
Directora Académica de Eurodiseño.

En la actualidad, el mercado se rige por ten-
dencias, especialmente cuando hablamos 
de diseño. Muchas personas se preguntarán 
¿qué son las tendencias? las tendencias se de-
finen como una corriente o preferencia hacia 
ciertos fines. Las ferias de mobiliario que se 
efectúan a lo largo del año nos van a dar pau-
tas de colores, acabados, adornos, muebles y 
todo lo concerniente al diseño que estará en 
las tendencias en los próximos años. 

Para el 2019, ya algunas casas dedicadas a 
estudiar los diferentes comportamientos de 
las personas, actitud que determina las in-
clinaciones en colores, objetos y tendencias 
ya han descrito las que se usarán; a conti-
nuación las menciono:

El estilo nórdico es la tendencia que más 
adeptos ha tenido en estos últimos años y que 
se mantiene para el 2019; surgió en 1950 en 
los países escandinavos, tiene la influencia 
de las duras condiciones climáticas que hace 
que las personas creen espacios lo más con-
fortables posibles y maximizan la poca luz 
que disponen, estas dos premisas la consi-
guen a través del color blanco y los neutros, 
tanto en pisos como en tumbados, lo que hace 
que reflejen la luz; agregan tejidos cálidos 
como las pieles, lana que van a brindar cali-
dez y confort a la vivienda.

También se incorpora el uso de la madera de 
la cual ellos disponen en sus bosques que les 
brindará calidez, además de ser un aislante 
térmico; utilizan las autóctonas: haya, arce, 
roble.  El mobiliario es sencillo y funcional, 

Estilo nórdico
Decoración minimalista
Decoración de estilo industrial
Decoración étnica o boho chic
Japandi

1.
2.
3.
4.
5.

6.
7.
8.

además de práctico crean muebles con mu-
cha capacidad de almacenamiento.

Decoración wabi sabi
Decoración mediterránea
Decoración africana

P
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INSTALACIÓN DE ALERO
EN SENCILLOS PASOS

1. FIJAR SOPORTE Y 
MARCAR POSICIÓN

2. PERFORACIÓN 
DEL MURO

3. FIJAR ALERO

La estructura armada se presenta en el muro donde se quiere 
instalar el alero. Con ayuda del nivel de burbuja se marca 
con plumón o lápiz la posición donde irán las fijaciones de 
soporte.

Con broca para concreto hacer la perforación en las marcas. 
Perforar todo el largo del perno. Utiliza un martillo de mazo 
para fijar los tacos.

Recomendaciones: Si el muro donde va a colocar el alero es 
de un concreto denso y duro, puede ser necesario utilizar un 
rotomartillo para hacer las perforaciones.

Calzar con los agujeros de los soportes. Apernar usando 
llave punta corona.

¡Instalación completa!

AGRADECIMIENTO:




