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O Canal Solar se consolidou como a
principal fonte de noticias e informa-
coes técnicas sobre o setor de energia
solar fotovoltaica no Brasil.

Reunimos jornalistas, redatores, es-
pecialistas e colunistas que proporcio-
nam conteudos didrios e informacoes
sempre atualizadas sobre tudo o que
acontece no mercado da energia solar
fotovoltaica.

Além de trazer noticias didrias para
nossos leitores, semanalmente produ-
zimos webinarios técnicos, podcasts
com os maiores nomes do setor solar,
entrevistas e é claro, apresentamos
os melhores cursos de energia solar
fotovoltaica do pais.

Nossa Missao:

Contribuir para o desenvolvimento da
energia solar fotovoltaica no Brasil,
conectando profissionais, investido-
res e empresas, através de informacao,
educacdo e capacitacao.

A Revista Canal Solar é uma publicacdo
bimestral do portal de noticias Canal
Solar, voltada para o mercado fotovol-
taico. Os artigos assinados sao de res-
ponsabilidades de seus autores e ndo
necessariamente refletem a opinido
do Canal Solar. O conteldo é protegi-
do pela lei de direitos autorais, sendo
proibida a sua reproducao parcial ou
total sem expressa autorizacao.
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Intersolar South America apresentou solucoes
para mais de 50 mil pessoas

s trés dias de feira da Intersolar

South America 2023, no Expo
Center Norte, em Sao Paulo (SP),
agitaram o mercado fotovoltaico
brasileiro entre os dias 29 e 31 de
agosto.

O que nao faltaram foram novos
lancamentos apresentados, como
modulos de Gltima geracao, inver-
sores hibridos e solucdes em arma-
zenamento de energia, além dos
jd tradicionais estandes voltados
exclusivamente para a mobilidade
elétrica.

Assim como ja havia ocorrido
no evento do ano passado, novas
estruturas de fixacao e linhas de
financiamentos para sistemas foto-
voltaicos oferecidos por bancos e
instituicoes financeiras também
foram destaques na maior feira de
energia solar da América do Sul.

O Canal Solar, pelo terceiro ano
consecutivo, participou da cober-

tura deste mega evento, com um
estande proprio, onde foram rea-
lizadas uma série de palestras e
rodas de conversas com o publico.
Além disso, foram realizadas
entrevistas com os profissionais e
empresas dos mais variados ramos
do mercado, como fabricantes e dis-
tribuidores, com o intuito de sele-
cionar os principais destaques da
feira. Confira abaixo quais foram as
principais novidades encontradas:

AE Solar

Durante a Intersolar a fabricante
AE Solar reforcou sua presenca no
mercado brasileiro apresentando
seu portfélio de médulos e, em par-
ceria com empresas do setor pro-
moveu um showroom em Campinas
(SP) sobre usinas flutuantes, que
explorou sobre o funcionamento
de tais tecnologias e seus principais
beneficios.
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No local, os visitantes tiveram
a oportunidade de conhecer uma
usina flutuante com médulos bifa-
ciais de 690 W da AE Solar e um
inversor trifasico de 12 kW da SMA.

Aldo Solar

Uma grande novidade apresen-
tada para os visitantes da feira foi
a apresentacao da Descarbonize.
A empresa, dona da Aldo Solar e
da Sol Agora, se define como uma
energytech e tem como objetivo
ser um ecossistema com marcas
que atuam desde a importacao
de produtos até a venda de solu-
coes técnicas e financeiras, tra-
balhando junto a integradores e
distribuidores.

A empresa terd outras marcas
em seu ecossistema que ofere-
cerdao solucdes complementares,
como softwares, monitoramento
de projetos, suporte técnico, assis-
téncia a regulamentacoes, servicos
de Big Data e até de educacao, a
fim de auxiliar os integradores e
os clientes finais em questodes téc-
nicas, de vendas e de financas.

“Nosso ecossistema tem o inte-
grador e ocliente consumidor como
foco. Eles estao no centro de tudo
aquilo que queremos construir.
O grande valor da Descarbonize
é poder oferecer um conjunto de
solucoes que permitem a qualquer
ator escolher e utilizar aque melhor
o atende, desde o Integradorao dis-
tribuidor e nunca esquecendo do
cliente final”, pontua Nuno Vercas,

atual CEO das marcas que compoe
a Descarbonize.

A.Raymond

A fabricante apresentou suas
novidades de fixacao de médulos
para telhado, estrutura fixa, tra-
cker, flutuadores e carport, além
de gerenciadores de cabos e
aterradores.

Ao CanalSolar, AlexanderPircher,
CEO da empresa no Brasil, destacou
que os trés dias de feira também
foram usados pela empresa para
estreitar relacionamento com com-
panhias que atuam no setor, desde
o mercado de geracao distribuida a
geracao centralizada.

“A nossa ideia foi trazer cada
vez mais parceiros que se adaptam
a nossa solucao, que simplifica a
instalacdao e reduz a manutencao
para o mercado. Temos muitos par-
ceiros para telhado, também para
solo e trackers. Todos conhecem
nosso produto e, junto com eles,
temos revolucionado o mercado”,
comentou.

Aindade acordo com o executivo,
a empresa exibiu seu sistema de
fixacdo antifurto e sua solucao para
resfriamento de baterias. “Cada vez
mais as grandes baterias precisam
de resfriamento e temos solucoes
hoje ja utilizadas na China, que é
um mercado de lideranca neste
segmento”, completou Pircher.

Bold Energy
A Bold Energy trouxe para o seu
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estande trés grandes novidades,
sendo a primeira delas um inversor
de 75 kW da fabricante Solis, com
aplicacao adequada para sistemas
trifasicos de 220W.

Umadasvantagensdatecnologia
é o fato de nao haver necessidade
do uso do transformador. A tec-
nologia ainda conta com overload
de 50% de capacidade, sendo ade-
quado para usinas de microgeracao.

O inversor estara disponivel para
comercializacao a partir da primeira
semana de setembro. Além disso, a
Bold Energy também apresentou
um microinversor da Hoymilles de
2000 W, com dois mppts e wi-fi
incluso, garantindo maior pratici-
dade no momento da instalacao
para o integrador.

Por fim, a empresa apresentou
também um maddulo fotovoltaico
full-screen da DAH Solar, com tec-
nologia TOPCon.

“Os painéis convencionais, por
terem uma borda de aluminio na
extremidade, acabam acumulando
detritos que acabam impactando
na producao de energia. Segundo
estudosrealizadospelaprépria DAH
Solar, a expectativa é ter um ganho
de 6% a 12% de produtividade de
energia ao longo do tempo”, disse

Marcelo Baseggio, diretor comer-
cial da Bold Energy.

Canadian Solar

A Canadian Solar, fabricante de
maodulos, inversores fotovoltaicos
e baterias, exibiu aos mais de 50 mil
visitantes o EP Cube, uma solucao
de armazenamento de energia
solar residencial flexivel, inteli-
gente e completa.

A solucao entrega versatilidade
no armazenamento de energia,
sendo totalmente customizavel e
composta por um SmartGateway,
inversor hibrido e moddulos de
bateria com opcoes de capacidade
de 9,9 kWh a 19,9 kWh por unidade.

A companhia também exibiu
seus novos painéis com tecnologias
de células fotovoltaicas N-Type e
TOPCon e seus inversores com sete
anos de garantia.

Outro destaque da empresa na
feira foi a apresentacao do novo
head da d4rea de vendas focada
em Utility Scale, Bruno Guerra. O
executivo chega para consolidar
e desenvolver ainda mais o ecos-
sistema e a cadeia de suprimentos
junto a diversos players do setor
e entidades governamentais e
associativas.

CHINT POWER FEZ O LANCAMENTO DE NOVOS
INVERSORES DURANTE A INTERSOLAR 2023



https://br.chintpower.com/

Chint Power

A fabricante deinversoreslancou
para o mercado brasileiro novos
equipamentos. O objetivo da marca
foi trazer produtos que atendam
o cendrio atual da GD (geracao
distribuida).

“Facilitando a vida dos integra-
dores para a regra de minigeracao,
o novo lancamento do Inversor tri-
fFasico 75/ 220w tem revolucionado
quando se fala de tecnologia de
ponta, praticidade e que ainda se
encaixa dentro da Lei”, informou a
empresa.

“Oinversor apresentado durante
a Intersolar 2023 foi muito bem
recebido pelo mercado. Este lanca-
mento sé destaca o compromisso
da Chint em fornecer tecnologia de
ponta para impulsionar a transicao
energética global”, complementou
a fabricante.

DAH Solar

A DAH Solar exibiu seus produtos
patenteados globais, incluindo a
série Full-Screen PV Module 2.0
e o primeiro sistema fotovoltaico
integrado do mundo, o SolarUnit,
segundo a companhia.

“Os painéis de tela cheia estao
se tornando bem conhecidos pelos
usudrios, devido a sua capacidade
de crescimento de geracao de
energia de 6 a 15%. Esses dados
nao sao apenas apoiados pelo rela-
tério empirico externo da TUV,
mas também comprovados por
mais de 8.000 casos de usinas de

energia com moédulos full-screen”,
destacaram.

Na exposicao, a nova atualizacao
da série Full-Screen PV Module 2.0
foi equipada com tecnologia de
célula solar TOPCon tipo N, inte-
grando maior geracao de energia,
maior eficiéncia de conversao,
menor coeficiente de temperatura
e taxa de decaimento.

De acordo com a DAH Solar, tal
tecnologia pode se adaptar per-
feitamente a diferentes tipos de
usinas e cenariosde aplicacao. “Com
seu excelente design estrutural e
precisao de producao de precisao
de + 0,1 mm, a série 2.0 do mddulo
fotovoltaico full-screen se tornou o
foco da exposicao”, relataram.

Com relacdo ao SolarUnit, a
empresa afirmou que é um produto
padronizado especialmente desen-
volvido para pequenas aplicacoes
fotovoltaicas distribuidas e domés-
ticas. Ele combina células solares
TOPCon, filme adesivo EVA, ter-
ceiro semicondutor GaN e outros
materiais de alta tecnologia para
garantir que a eficiéncia maxima do
sistema possa atingir 97,55%.

“Além disso, com suas vanta-
gens de design de unitizacao e
instalacdo mais facil do sistema,
o SolarUnit ganhou popularidade
crescente entre os usudrios. O
mesmo também é equipado com
monitoramento remoto e funcoes
de desligamento com um clique
para tornar as estacoes de energia
fotovoltaica mais inteligentes e
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seguras”, concluiram.

Ecori

A Ecori Energia Solar esteve pre-
sente na Intersolar South America
2023, realizada em Sao Paulo (SP),
e apresentou seu portfélio para os
profissionais do setor fotovoltaico.

“Para nés foi uma oportunidade
muito boa para poder mostrar o
nosso portfélio vasto de microin-
versores. Temos o maior portfélio
do mundo, desde o microinversor
127 V monofasico, monofasico 220
V, trifdsico 220 V e trifasico 380 V",
ressaltou Leandro Martins, presi-
dente da Ecori.

“Entdao, nisso vocé tem uma
abrangéncia, que vocé cobre todo o
territério nacional com os microin-
versores da APSystems. Como
desbravadores da tecnologia, trou-

e
“.‘\

Honor Solar
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Xemos o microinversor para o Brasil,
nds popularizamos o microinversor
para o pais”, frisou.

Genyx

A Genyx trouxe uma série de
exposicoes e conferéncias nas areas
de tecnologia de producao, armaze-
namento, mercado e tendéncias. O
encontro representou uma série de
oportunidades de novos negdcios,
parcerias e trocas de informacoes
sobre gestao e empreendedorismo
e ambiente regulatério.

“Nosso estande foi concebido
com toda uma estrutura tecno-
l6gica para proporcionar aos visi-
tantes uma experiéncia imersiva e
gamificada. O ecossistema Genyx
trouxe novidades como o lanca-
mento da plataforma de monitora-
mento e a plataforma de gestao de

s %

~ EFICIENCIA EM
MODULOS

FOTOVOLTAICOS

Somos a Honor Solar, uma empresa chinesa especializada em

energia renovavel e na producdo de médulos fotovoltaicos de

alta poténcia e eficiéncia de marca prépria Honor Solar e OEM,
certificados internacionalmente.

Incluindo tecnologias

N-Type TOPCon e HJT

Fale com a gente!

Aponte a camera do seu celular para acessar
nossos contatos e nossos principais produtos.

CHANGING
GENERATIONS
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relacionamento com clientes para
NOSsOSs parceiros integradores”,
disse Tatiane Carolina, Head de
Ecossistema e Comunidade da
Genyx.

Além disso, a empresa trouxe
os detalhes da parceria com a
Engeform Energia para novos pro-
dutos, voltados aos diferentes
perfis de clientes do Grupo A, que
passam a contar com solucdes mais
simples e seguras de contratacao
de energia renovavel direto da
geradora.

Honor

A Honor participou pela segunda
vez da Intersolar South America
com dois moédulos fotovoltaicos
sendo as principais atracoes do
estande da empresa.

O primeiro deles foi um mddulo
fotovoltaico com células de hete-
rojuncao (HJT), com 650W de
poténcia, uma taxa de 23% de efici-
éncia e garantia de 15 anos de pro-
duto e 30 anos de eficiéncia linear.

Jd& o segundo destaque ficou
por conta do mdédulo fotovoltaico
N-Type TOPCon, com 22,3% de
eficiéncia e com o mesmo tempo
de garantia. Ambas as tecnologias
contam com a vantagem de possu-
irem resseguro.

“E um seguro internacional
que cobre toda a garantia destes
modulos fotovoltaicos, trazendo
muito mais tranquilidade para os
nossos clientes”, explicou Fernanda
Borges, gerente comercial da

Honor no Brasil.

Huawei

A Huawei esteve presente
no evento com seu portfélio de
solucoes digitais para a geracao,
armazenamento e distribuicdao de
energia fotovoltaica. Pela primeira
vez no pais, o publico acompanhou
0S mais recentes lancamentos em
inversores da série SUN 2000, em
sistemas de armazenamento inteli-
gentes LUNA 2000, bem como car-
regadores e transformadores da
linha JUPITER 9000.

Entre os destaques, estiveram
os inversores SUNZ2000-8K-LCO
e SUN2000-10K-LCO, que se des-
tacam, conforme a empresa, pela
seguranca ativa, rendimentos
maiores e compatibilidade flexivel.

A série possui protecao contra
arcos elétricos e apresenta um ren-
dimento superior a 98%. Com ajuda
de otimizadores, como o SUN2000
450W-P e 0 SUN2000-600W-P, con-
segue aumentar a energia em 30%.

O inversor monofasico LCO foi
atualizado e possui poténcia de
8 kW a 10 kW. Os novos produtos
podem suportar trés entradas
MPPT com capacidade maxima de
15 A para cada uma e sao compati-
veis com moddulos fotovoltaicos de
alta corrente de 182 mm.

“A Huawei Digital Power estd
comprometida com a inovacao e a
criacao de produtos

gque promovam a integracao
entre as tecnologias digitais e de
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energia, permitindo a

digitalizacdo dos processos e
impulsionando uma revolucdao no
setor”, afirmou Roberto Valer,
diretor técnico da Huawei Digital
Power.

Jinko Solar

A principal novidade apresen-
tada pela empresa foi o médulo
fotovoltaico Tiger NEO N-Type
66HL4M-BD, com célula retangular
- um painel solar bifacial, com vidro
duplo e poténcia de até 620 W. A
tecnologia garante um desem-
penho linear, com uma degradacao
anual de 0,4% e menor perda de
temperatura.

"O grande objetivo da Jinko
Solar € manter sempre a mesma
dimensao do mdédulo fotovoltaico
e trabalhar noaumento de sua efici-
éncia, com o aumento de poténcia
sendo uma consequéncia direta
disso", disse Mateus Cerruti, head
de vendas de GD da Jinko Solar.

PHB

Durante a Intersolar, a fabricante
e distribuidora de equipamentos
fotovoltaicos PHB Solar atraiu a
atencao dosvisitantes com diversos
lancamentos para o mercado solar
e para a mobilidade elétrica.

O portfélio exibido pela empresa
integrou diferentes modelos de
estacoes de recarga rapida de vei-
culos elétricos, inversores fotovol-
taicos hibridos e baterias de litio de

alto desempenho.

Um dos lancamentos de des-
tague foi o EVC-102K-CH2-O/01,
estacao de recarga rapida CC+CA
para veiculos elétricos. A solucao
conta com trés diferentes tipos de
conectores, sendo dois modelos
em corrente continua (CC) e outro
em corrente alternada (CA).

A estacdo de recarga rapida
garante a flexibilidade e a alta com-
patibilidade com diversos modelos
de veiculos elétricos. A estacao
possui poténcia de 102 kW, sendo
80 kW nos conectores CC (Tipo
CCS2 e Chademo) e 22 kW no
conector trifasico CA (Tipo 2). Veja
mais detalhes.

QnSolar

A OnSolar apresentou na
Intersolar South America 2023 oseu
modulo N-Type TOPCon QNN182-
72, com poténcia de 560-585 W. No
total, o painel conta com eficiéncia
de 22,65%.

De acordo com a empresa, o
equipamento possui 15 anos de
garantia dos materiais e 30 anos
de garantia de poténcia linear.
“No ultimo ano, comecamos a ter
negdcios nao apenas na China. O
mercado brasileiro foi a nossa area
de foco no inicio, pois o pais nos
dd muitas oportunidades”, disse
Stephen Cai, CEO da QnSolar.

Renovigi
A distribuidora Renovigi marcou
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presenca na feira apresentando seu
modulo de fabricacao nacional, dis-
ponivel pelo Finame Baixo Carbono
- linha de crédito voltada para a
geracao de energia fotovoltaica e
edlica oferecida pelo BNDES.

“Tanto nossos credenciados de
longa data quanto os novos par-
ceiros tiveram a oportunidade de
conhecer em nosso estande as
novas solucoes e ferramentas ino-
vadoras da Renovigi”, comentou a
empresa.

Sengi

Durante os trés de Intersolar a
Sengi, empresa do Grupo Tangipar,
exibiu seus novos médulos fotovol-
taicos: Atlantica e Sertdo, ambos
bifaciais.

O painel solar Atlantica SV1B72
tem faixa de poténcia entre 535-
550Wp e eficiéncia maxima de
21,3%. J& o Sertao SN1B72 possui
eficiéncia maxima de 22,1%, faixa
de poténcia entre 555-570Wp e
apresenta a tecnologia TOPCON.

Os mdédulos se adequam perfei-
tamente a uma variedade de cené-
rios, desde instalacoes residenciais
até projetos comerciais e indus-
triais de grande porte.

“Estamos entusiasmados em
trazer ao mercado os maédulos
solares Atlantica e Sertdao. Além
de sua capacidade de geracao de
energia eficiente, eles personificam
a fusao perfeita entre inovacao e
responsabilidade ambiental, carac-
teristicas que ressoam profunda-

mente com o povo brasileiro e com
NOSSO compromisso com um futuro
mais verde”, declarou o gerente de
P&D da Sengi Solar, Murilo Bonetto.
Os nomes dos painéis sdo inspi-
rados pela diversidade geografica
do Brasil e enraizados no compro-
misso com a sustentabilidade, os
modulos solares Atlantica e Sertao
foram criados como representa-
coes tangiveis do DNA brasileiro.

Serrana Solar

A empresa esteve presente em
sua oitava Intersolar consecutiva,
mostrando para o publico como
uma de suas principais novidades a
sua propria plataforma de gestao
empresarial para que seus parceiros
possam ampliar seus negdcios.

A empresa também apresentou
seu mMais NOVO MICro inversor em
parceria com a fabricante Tec
Power. O produto conta com 15
anos de garantia, com dois MPPTs
individuais e quatro entradas, além
de um monitoramento de 100
metros de distancia.

A empresa também levou até
0 seu estande um carro da Audi
para mostrar ao publico uma de
suas solucdes em carregamentos
para veiculos elétricos. A tecno-
logia conta com tela touch screen e
poténcia de 7 kW monofasica ou 22
kW de corrente trifasica.

SMA

O estande da SMA na Intersolar
2023 serviu de palco para o lanca-
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mento do inversor hibrido mono-
fasico Sunny Boy Smart Energy,
voltado para sistemas solares e de
armazenamento. Seus trés rastre-
adores MPP permitem o maximo
aproveitamento do telhado.

De acordo com a empres3,
recursos como a baixa tensao de
inicializacao, a capacidade de apro-
veitar o superdimensionamento e a
funcao ShadeFix integrada da SMA
garantem rendimentos solares
ideais.

O Sunny Boy Smart Energy da
SMA combina inversor fotovoltaico
e bateria em um Unico produto,
garantindo o fornecimento de
energia mesmo em caso de falha
na rede elétrica gracas a funcao de
alimentacao segura integrada.

As solucoes de carregamento
para veiculos eléctricos e a gestao

CONHECA O
NOVO CARPORT

SSM

Sem preocupacoes, satisfacido

garantida e a melhor opgao do mercado.
Projetos personalizados
Maior resisténcia mecanica

() Facilidade de instalacdo

- Agilidade no envio de produtos

LiDER DO MERCADO DE
ESTRUTURAS METALICAS
PARA SISTEMAS FOTOVOLTAICOS.

inteligente da energia podem ser
integradas de forma flexivel no
sistema energético a qualquer
momento, o que significa uma
maior independéncia em relacao
ao aumento dos custos energé-
ticos e ao fornecimento de energia
convencional.

Segundo a fabricante, tal solucao
é compativel com as baterias HV
de marcas lideres. Como resultado
dos rigorosos padroes de design
alemaes, o inversor tem 10 anos de
garantia e serd fornecido primeira-
mente nas poténcias: 3,6 /4,0/5,0
/6,0 kW. E futuramente com potén-
cias mais altas.

SSM do Brasil

SSM  esteve  presente na
Intersolar South America com o
objetivo de mostrar suas tecnolo-

DO BRASIL

™ ssm
ay

~— Resistentes a ventos
—~ de até 50 m/s

Dimensionados conforme
» normas do Contran

Pintura eletrostatica
' ou galvanizado a fogo

Maior praticidade
na montagem -

De estruturas a gente entende:
Telhado, solo e carport.

@ ssmsolardobrasil.com.br L) (41) 998418202 ([d) ssm_solar_brasil €3 ssmsolardobrasil
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gias e também sua nova logomarca
para atender também o mercado
mundial.

“Hoje, temos o0 nosso centro de
distribuicdo na Eslovdquia, onde
estaremos atendendo o mercado
europeu, além da nossa planta de
distribuicdo nos Estados Unidos.
Essa expansao ocorre devido aos
nossos produtos de alta competiti-
vidade, em termos financeiros e de
qualidade”, disse Carlos Bebiano,
CEO da SSM do Brasil.

Ao Canal Solar, a empresa
também destacou que lancarg,
em breve, uma nova fabrica
em Canhotinho, no interior de
Pernambuco, em parceria com o
Governo do Estado. “Vamos levar
uma planta nova no agreste onde
conseguiremos atingir a producao
de até 2 GW por més, além de gerar
NovoSs empregos na regiao”, disse
Bebiano.

RENEWABLE ENERGY

The safe choice in
solar power connections.

Staubli

A Staubli, empresa que ficou
mundialmente conhecida pela
criacao do conector MC4, trouxe
como grande novidade para a feira
da Intersolar a noticia de que o
registro da marca foi oficializado
no Brasil, conforme explica William
Mass, gerente da divisao fotovol-
taica da Staubli.

“O MC4 nao é um padrao de
conector como muita gente pensa.
Ele € uma marca da Staubli. Com
isso, a partir de agora, todas as
empresas que ja utilizam o conector
MC4 da Staubli vao poder utilizar a
marca nas ofertas e na divulgacao
de seus negdcios. J& quem nao uti-
liza o MC4 original, ndao vai poder
utilizar”, disse ele.

Quem compareceu ao estande
da Staubli também acabou conhe-
cendo mais sobre as tecnologias da
empresa em termos de conectores

FAST MOVING TEGHNOLOGY STA.UBL / 4

O MC4 original da Staubli -

os conectores lideres mundiais para sistemas fotovoltaicos.
Quando se trata de usinas de energia fotovoltaica, o sucesso
mensuravel depende até dos menores detalhes. Projetados com
precisdo suiga, nossos conectores o ajudam a evitar tempos de
inatividade desnecessdrios e custosos. Para garantir desempenho
duradouro, confie no parceiro com um histérico de seguranga
superior.

Staubli — Powered by nature. Connections for sustainable change.

#SolarSafetyMatters

www.staubli-renewable-energy.com
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e cabos fotovoltaicos, como a tec-
nologia Harness, que basicamente
é um chicoteamento das concecoes
fotovoltaicas.

“Hoje, a empresa que vai fazer
uma usina nao precisa receber o
conector de forma separada, Ela
pode receber todo o cabeamento
jd montado de fabrica”, disse Mass.

Sunova

Durante a Intersolar South
America, 0s visitantes que esti-
veram presentes no estande da
Sunova puderam conhecer os pro-
dutos oferecidos pelaempresa para
o mercado brasileiro de energia
solar, com destaque para os painéis
com tecnologia N-Type

Alémdisso,aempresaaproveitou
a oportunidade que a feira propor-
cionou para celebrar a classificacao

Intelligent C&l

PV Solution

% High Power Generation
© Safety and Reliability
& Intelligent O&M

como fabricante de médulos foto-
voltaicos Tier 1 no relatério Q3-23
da Bloomberg New Energy Finance.

A listagem é baseada em oito
projetos aceitos, que preencheram
critérios de serem maiores que 1,5
MW e financiados por pelo menos
seis bancos diferentes sem recurso.

TBEA

A TBEA lancou na Intersolar
South America 2023, que acon-
teceu em Sao Paulo (SP), o seu por-
tfolio de solucdes para o mercado
de energia solar fotovoltaica.

Entre os destagues estava o
inversor voltado para aplicacoes
C&l (comerciais e industriais), que
possui geracao de alta poténcia e
seguranca e fiabilidade, bem como
O&M (operacao e manutencao)
inteligente.
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TSUNESS

A TSUNESS apresentou na feira
a Sua mais recente inovagao: o
microinversor Gen3 Plus MS2000.
Segundo a fabricante, com uma
entrada de corrente de 16 A e uma
poténcia de saida de 2.000 W, o
equipamento responde as neces-
sidades dos modernos painéis
solares, preparando o terreno para
uma producao 6tima de energia.

Além disso, destacaram que
a capacidade de ligacao de até
quatro médulos em simultaneo agi-

Jse

. POTENCIA ¢
" EFICIENCIA com
DNA brasncivo.
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LANCAMENTOS

S
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FINAME
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INMETRO

liza a instalacao, reduz os custos de
instalacao e melhora a experiéncia
solar global. Utilizando a tecnologia
MPPT, o Gen3 Plus MS2000 atinge
um pico de eficiéncia de 96,7%

"O mercado fotovoltaico no
Brasiltem registado um rapido cres-
cimento devido a incentivos e poli-
ticas favordveis, resultando num
elevado crescimento da capacidade
fotovoltaica e numa forte procura”,
disse Victor Segato, diretor Latam
da TSUNESS.

NQi

mm BrFaciaL |

22,1%

(':‘ sengisclar.com.br @I @s

REVISTA CANAL SOLAR 2023 - N° 18 | 17

engioficial -F fsengioficia


https://www.sengisolar.com.br/

‘O mercado sera cada vez mais técnico e
capacitado’, avalia Leandro Martins

Ecori Energia Solar esteve

presente na Intersolar South
America 2023, realizada em Sao
Paulo (SP), e apresentou seu por-
tfolio para os profissionais do setor
fotovoltaico.

Em entrevista exclusiva ao Canal
Solar, Leandro Martins, presidente
da empresa, discorreu sobre os
principais produtos expostos no
estande, com destaque para os
microinversores.

Além disso, comentou sobre os
programas de capacitacao ofere-
cidos pela companhia e fez proje-
coes sobre a adocao de solucoes
hibridas no mercado brasileiro,
principalmente com a integracao
entre solar e baterias.

Confira, a seguir, a entrevista
completa com o executivo.

Quais foram as novidades da
Ecori na Intersolar?

A Intersolar este ano foi bem
especial, diferente dos outros
anos. Sentimos uma maturidade
maior no mercado. Para nds, foi
uma oportunidade muito boa para
poder mostrar o nosso portfélio
vasto de microinversores. Temos o
maior portfélio do mundo, desde
o microinversor 127 V monofasico,
monofdsico 220V, trifdsico 220 V e
trifdsico 380 V.

Essa abrangéncia cobre todo o
territério nacional com os microin-
versores da APsystems. Como des-
bravadores da tecnologia MLPE,
trouxemos O microinversor para
o Brasil. Noés popularizamos o
microinversor no pais.

Hoje, o que eu vejo é um reco-
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nhecimento do mercado em visitar
0 Nosso estande, conhecer as novi-
dades dos modelos que nds adi-
cionamos este ano ao portfélio.
Conversamos com as pessoas em
um nivel bem mais alto, se compa-
rarmos aos anos anteriores.

Isso € uma boa noticia. Nao
somente eu tenho essa percepcao,
mas toda a minha equipe também
sentiu isso. O mercado estd real-
mente buscando parcerias sélidas,
parcerias de portfélio mais amplo.
A gente tem isso para entregar. Eo
que mostramos na feira.

Além  dos  microinversores,
também temos sistemas hibridos
com baterias da SolarEdge, por
exemplo, e da prépria APsystems. E
tendéncia, mas conseguimos mMos-
trar e perceber que existe muito
interesse e muita procura por esse
tipo de solucao.

Temos um mercado embriondrio
agora. No préximo ano, esse mer-
cado estard bem mais capilarizado,
com um publico, um instalador
muito mais técnico, treinado, capa-
citado para poder oferecer e vender
esse tipo de solucao.

Essa feira foi muito positiva.
Vemos muita sede das pessoas em
relacdo a capacitacdao e a treina-
mentos, principalmente por esse
aumento de capacidade, de conhe-
cimento técnico. Isso sé vai fazer
Com gue 0 Nosso setor cresca de
uma forma mais sustentavel.

Essa é apreocupacaoqueagente
sempre teve com um mercado

mais regulado, mais responsavel.
Estamos vendo isso acontecer, final-
mente, depois de quase 10 anos da
Geracao Distribuida no Brasil.

Quais sao os servicos de capaci-
tacdao que a empresa oferece?

Desde o inicio, quando éramos
bem pequenos — hoje estamos
entre os cinco maiores distribui-
dores do Brasil, isso hd bastante
tempo — sempre investimos em
capacitacao e treinamento.

No comeco, era um pouco mais
doloroso porgue a gente estava
introduzindo a tecnologia dos
microinversores no Brasil, mas aos
pouUCoS conseguimos educar esse
publico.

Atualmente, vemos as marcas
de microinversores no pais, mas
temos esse reconhecimento do
mercado, justamente pelos treina-
mentos de capacitacao que fizemos
|3 atras. Continuamos fazendo isso
com varios programas do Ecori
Experience, que conta com trei-
namentos gratuitos e roadshows
no Brasil todo. Vamos continuar
fazendo. Esse é o nosso compro-
misso em compartilhar conheci-
mento e deixar o mercado cada vez
mais maduro.

Portanto, procurem a Ecori, pro-
curem a pessoa que atende vocés
regionalmente para que possamos
organizar um treinamento especi-
fico para o time de vocés.
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Como enxerga a ado¢ao de solu-
coes hibridas no Brasil?

Sabemos que o mercado vai
crescer aos poucos. Primeiro, vejo
uma capilaridade de clientes de
classe A, entdo ainda é um pouco
nichado. Hoje, fiz algumas visitas
a fabricantes de baterias, e eles
dizem que o preco das baterias ja
estd caindo.

Isso vai fazer com que as baterias
deixem de estar em um mercado
nichado, de classe alta. Em alguns
anos, veremos se esse mercado
realmente é acessivel para outras
classes sociais também. Af teremos
nosso slogan, “ao alcance de todos”.

Nosso é 0 nosso grande objetivo.
Com os microinversores, ja tivemos
esse propodsito de levarmos a
energia solar ao alcance de todos.
Desde um sistema de um maddulo,
dois mddulos, até a quantidade que
vocé e que o cliente necessitarem,
inclusive para projetos comerciais e
industriais.

A bateria vai seguir o mesmo
caminho. Vai sair de embrionério
para ser um mercado relevante.
Imagino que a partir do ano que
vem veremos muito mais relevancia
no segmento de hibridos do que
este ano.

E o mercado de baterias, acredita
que tende a alcancgar mais classes
sociais?

O grande desafio de toda tecno-
logia que estd sendo introduzida

no Brasil ou em qualquer outro
pais, primeiro, € por ser nichada.
Infelizmente, para uma classe mais
abastada. Mas depois ela ganha
capilaridade, com a escalabilidade
dos produtos, e o preco acaba dimi-
nuindo e se tornando acessivel a
mais pessoas da sociedade.

Acredito que pode levar alguns
anos para as baterias alcancarem
todas as camadas. Porém, no ano
que vem acredito que ela ja esteja
além daclasse A. Aclasse Btambém
vai poder ter acesso a essas baterias.

Este ano, ainda vemos um preco
um pouco elevado, mas a tendéncia
é que realmente diminua. Esse é o
nosso objetivo.

Qual é a importancia de uma feira
como a Intersolar?

E muito especial para nés aqui. E
uma coisa bem pessoal minha. As
vezes, a gente tem clientes que nos
deixam até emocionados, porque
falam que somos uma empresa
muito amada, muito querida pelo
mercado.

No evento, tivemos a oportuni-
dade de demonstrar isso também.
Quando a gente recebe visita dos
parceiros, alguns estao desde o
inicio da Ecori, guando nés também
éramos uma empresa embrionaria.

Hoje, depois de quase 10
anos, podemos compartilhar esse
carinho com eles e agradecer aos
integradores, que sao os grandes
responsaveis.
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Dyness apresenta solucoes de ponta para
armazenamento de energia

fabricante de Dyness apre-
sentou suas novas tecnologias
a0 longo da exposicao da Intersolar
South America 2023. Para apoiar os
mercados brasileiro e latino-ameri-
cano, a companhia apresentou uma
gama de produtos de armazena-
mento de energia para uso residen-
cial, comercial e industrial.
A empresa entende que a feira
é uma das plataformas globais
mais importantes e vitais para que
fabricantes, fornecedores, distri-
buidores e prestadores de servicos
na inddstria solar e de armazena-
mento apresentem suas solucoes
para o mercado da América Latina.
Durante a exposicao, a Dyness
aproveitouessepalcoinfluente para
apresentar, em especial, quatro
produtos de armazenamento
de energia residencial: o B4850,
A48100, DL5.0C e Powerbox Pro.
Os produtos apresentam um
design modular com facil instalacao

e escalabilidade, permitindo aos
usudrios expandirem seus sistemas
de armazenamento de energia con-
forme a necessidade e de acordo
com sua escolha.

A empresa explicou ao Canal
Solar que as tecnologias A48100,
DL5.0C e Powerbox Pro oferecem
recursos de atualizacdo remota,
permitindo aos usudrios gerenciar
convenientemente seus sistemas
por meio de um aplicativo mével.

Também sdo fornecidas opcoes
de instalacao flexiveis, permitindo
aos clientes escolher entre configu-
racoes de chao ou de parede.
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Ainda de acordo com a Dyness, o
Powerbox Pro conta com protecao
IP65, podendo ser instalado tanto

em ambientes internos quanto
externos, entregando alta capaci
dade e desempenho.

“Nos dltimos anos, o Brasil
emergiu como um mercado pro-
Missor para energias renovaveis.
Com recursos solares abundantes e
uma procura crescente de electrici-
dade, o pais estd a promover acti-
vamente o seu desenvolvimento”,
destacou a Dyness.

Expansao do marca no mercado
brasileiro

Percebendo a rapida expansao
no mercado brasileiro por meio de
fortes parcerias com distribuidores
e instaladores locais, a Dyness res-
saltou que sua entrada no terri-
tério brasileiro foi pensada para ser
uma das principais marcas do mer-
cado nacional, com grandes investi-
mentos para o desenvolvimento da
fonte fotovoltaica integrada com
baterias.

Por fim, a fabricante destacou
que, ao decidir priorizar a inovacao

tecnoldgica e enfatizar a qualidade
dos produtos e fornecer servicos
localizados, pretende impulsionar a
transicao energética verde nao sé
no Brasil como na América Latina,
permitindo um armazenamento de
energia maisinteligente para todos.

Mercado de armazenamento

Hoje, bancos de baterias de litio
estdao ganhando grande aceitacao
no mercado de energia solar foto-
voltaica pelas vantagens que esta
tecnologia oferece.

Dentre as varias versoes de
células de litio existentes, a Dyness
escolheu trabalhar com a tecno-
logia LiFePO4 (fosfato de ferro),
cuja principal vantagem é a elevada
seguranca contra incéndio.

A tecnologia de fosfato de fer-
ro-litio é recomendada para apli-
cacdes em que a seguranca é um
fator importante. O fosfato de fer-
ro-litio tem excelente estabilidade
térmica e quimica. Esta bateria per-
manece fria mesmo em ambientes
agressivos, sujeitos a elevadas
temperaturas.

Outra vantagem de seguranca
do fosfato de ferro de litio envolve
o descarte da bateria apds o uso. As
baterias de ions de litio tradicionais
requerem cuidados especiais de
descarte. Por outro lado, o fosfato
de ferro-litio nao é téxico e pode
ser descartado mais facilmente.

Além do uso em sistemas de
tracao de veiculos elétricos, onde
elevada temperaturas normal-
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mente sao encontradas, o fosfato
de ferro-litio também é ideal para
aplicacoes estacionarias, pois a

bateria de LiFePO4 é um pouco
mais pesada e mais volumosa em
comparacao com outras tecnolo-
gias disponiveis.

A Dyness é a fornecedora global

em solucoes de armazenamento
de energia, com foco em aplica-
coes ESS residenciais e comerciais.
A empresa possui filiais no exterior
e dezenas de parceiros internacio-
nais, com o envio de produtos para
mais de cem paises, incluindo da
Europa, Américas e Australia.

.....

™ sales@dyness-tech.com

——

@& www.dyness.com


https://www.dyness-tech.com.cn/

Hopewind lanca novos produtos de energia
renovavel no mercado brasileiro

Hopewind, fabricante de equi-

pamentos de energia reno-
vavel e produtos de transmissao
elétrica, anunciou o lancamento de
trés novos produtos no mercado
brasileiro: o inversor string HSHV
385K, o inversor hibrido residencial
HYNV5~12K-GO1 e o carregador
veicular HCAC07 / 11/ 22E M1.

Esses produtos sao projetados
para atender as demandas cres-
centes de energia limpa, eficiente e
sustentavel no Brasil.

OinversorstringHSHV 385K éum
produto de alta eficiéncia (99,01%)
que possui oito MPPTs (Maximum
Power Point Tracking) e pode se
adaptar a diferentes condicoes de
instalacao e irradiacao solar.

Ele também possui moddulos
DPS (Dynamic Power Switching)

integrados, que podem otimizar o
desempenho do sistema fotovol-
taico e reduzir os custos de ope-
racao e manutencgao.

Além disso, possui funcoes avan-
cadas de controle de qualidade
de energia, como regulacao de
poténcia ativa e reativa, suporte a
rede fraca e compatibilidade com
cabo de aluminio do lado CA.

O inversor hibrido residencial
HYNV5~12K-GO1 possui a funcao
AFCI (Arc Fault Circuit Interrupter) e
monitoramento em tempo real que
pode exibir os dados do sistema em
um aplicativo mével ou na web.

O equipamento suporta médulos
fotovoltaicos de 210 mm e bifaciais,
que podem aumentar a geracao de
energia em até 30%. Ele também
possui uma instalacao plug and
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Intersolar
South Ameérica

2023

Venha conhecer os frutos de nossa inovagao
continua em tecnologia e servigos no setor de
energia renovavel

Inversor string Inversor hibrido Carregador veicular
residencial HCACQ7 /11 ] 22E M1
HSHV 385K HYNV5~12K-G01
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De 29 a 31 de Agosto
Sao Paulo

ESTANDE B2-80

Lider em pesquisa e desenvolvimento, fabricagdo, vendas

H (@] p ewl | n d e servigos de energia renovdvel e produtos de fransmissdo
elétrica no mundo, agora no Brasil.

pt.hopewind.com



https://pt.hopewind.com/

play e um back-up completo, que
podem garantir a continuidade do
fornecimento de energia em caso
de falha da rede.

Outro produto é o carregador
veicular HCACO7 / 11 / 22E M1,
que pode ser integrado em sis-
temas fotovoltaicos residenciais
e sistemas de armazenamento de
energia.

Ele utiliza o hopeCloud, um pro-
grama de monitoramento e gestao

inteligente, que pode controlar
remotamente o carregamento do
veiculo elétrico e otimizar o uso da
energia solar.

O carregador possui o protocolo
OCPP (Open Charge Point Protocol)
padrdao, que pode se comunicar
com diferentes plataformas de
gerenciamento de carregamento.
Ele é impermedvel e a prova de
poeira (P65), com multiprotecao e
utilizacao fidvel.

hopeSun
60~110KTL
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Huawei apresenta soluc¢oes digitais para geracao,
armazenamento e distribuicao de energia

Huawei apresentou, por meio

de sua unidade de negdcios
Huawei Digital Power, o seu por-
tfélio de solucdes digitais para a
geracao, armazenamento e dis-
tribuicdo de energia fotovoltaica,
focado no desenvolvimento inte-
ligente de uma matriz energética
mais limpa e de baixo carbono.

“A Huawei Digital Power estd
comprometida com a inovacao e a
criacdo de produtos que promovam
a integracdo entre as tecnologias
digitais e de energia, permitindo a
digitalizacdo dos processos e impul-
sionando uma revolucao no setor”,
afirmou Roberto Valer, diretor téc-
nico da Huawei Digital Power.

“Na Intersolar, compartilhamos
COM NOSsOos parceiros e clientes
essas inovacdes e mostramos como
a transformacao digital inteligente
pode impulsionar ainda mais o mer-
cado fotovoltaico brasileiro, que
jd é um dos maiores do mundo e

apresenta um potencial enorme de
crescimento”, ressaltou.

Ao todo, o estande dacompanhia
chinesa contou com 372 metros
quadrados na Intersolar South
America, dividido em instalacoes
onde o visitante pode conhecer
inversores, baterias e solucoes de
armazenamento, todos embar-
cados com inteligéncia artificial, vol-
tados para residéncias, aplicacoes
comerciais, industriais e utilities.

Noespaco, foipossivelconhecero
Fusion Solar Smart PV Management
System, um aplicativo de geren-
ciamento e monitoramento que
pode ser usado tanto em aplica-
coes simples, como uma residéncia,
quanto nas mais complexas, como
inddstrias.

O visitante teve a oportunidade
de controlar o funcionamento de
diversos dispositivos eletronicos
instalados em uma casa especial-
mente desenhada para o evento e

REVISTA CANAL SOLAR 2023 - N° 18 | 27



participar de simulacoes de aplica-
coes comerciais e industriais.

O sistema de carregamento
ultrarrdpido de baterias de litio foi
exibido em um carro elétrico e uma
estacao com dculos de realidade vir-
tual levara o visitante aos maiores
parques fotovoltaicos do Brasil.

Novos inversores

A Huawei Digital Power também
exibiu, pela primeira vez no Brasil,
0S mais recentes lancamentos em
inversores inteligentes da série
SUN 2000, em sistemas de armaze-
namento inteligentes LUNA 2000,
além de carregadores inteligentes
e transformadores da linha JUPITER
9000.

No destaque, estiveram os inver-
sores SUN2000-8K-LCO e SUN2000-
10K-LCO, que se destacam pela
seguranca  ativa, rendimentos
maiores e compatibilidade flexivel.
A série possui protecao contra
arcos elétricos e apresenta um ren-
dimento superior a 98%.

Comajudadeotimizadores,como
o SUN2000 450W-P e o SUN2000-
600W-P, consegue aumentar a
energia em 30%.

O inversor monofasico LCO foi
atualizado e produz poténcia de 8
kW a 10 kW, fornecendo uma fonte
de alimentacao adequada, sem pre-
ocupacoes com grandes cargas.

Segundo a empresa, 0S NOVOS
inversores podem suportar trés
entradas MPPT com capacidade
maxima de 15A para cada uma e

sao perfeitamente compativeis
com moddulos fotovoltaicos de alta
corrente de 182 mm.

“Com o avanco das tecnologias,
o custo nivelado da eletricidade
(LCOE) dos sistemas fotovoltaicos
diminui. Com essa oportunidade, a
Huawei Digital Power inova e pro-
move a convergéncia entre bits e
watts na geracao de energia limpa.
Trabalhamos em estreita colabo-
racao com nossos clientes e par-
ceiros para a construcao de novos
sistemas de energia que sejam mais
competitivos e aceleram a con-
quista das metas de neutralidade
de carbono”, finaliza Valer.

A Huawei é uma empresa
global de infraestrutura para
TIC (Tecnologia da Informacao e
Comunicacao) e dispositivos inte-
ligentes, e uma das marcas mais
valiosas do mundo, de acordo com
a Forbes.

A empresa também desenvolve
projetos na area de solucoes auto-
motivas inteligentes e dispositivos
para o consumidor final, como
smartwatches, roteadores, smart
phones e outros.

Ao todo, aempresa possuiquatro
unidades de negdcios no pais: tele-
comunicacoes; solucdes e infraes-
trutura em TIC; servicos de nuvem
plblica e hibrida e solucdes para
dar escala aos negdcios com esta-
bilidade e seguranca; e solucoes
inteligentes voltadas para geracao,
distribuicdo e armazenamento de
energia fotovoltaica.
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JA Solar exibe nova linha de moédulos N-Type com
poténciade 630 W

urante a Intersolar South

America 2023, a JA Solar apre-
sentou com destague seus mais
recentes avancos na tecnologia
fotovoltaica N-Type, além de solu-
coes inovadoras em armazena-
mento de energia.

Os modelos JAM66DA45
590~615/LBe JAM72D42 605~630/
LB, que estardo disponiveis no mer-
cado a partir de 2024, possuem na
dopagem das células a sua prin-
cipal diferenca em relacdao aos
demais que a fabricante oferece ao
mercado.

Osmoédulos JAM66D45590~615/
LB possuem célulasde 182x210mm,
até 22,8% de eficiéncia e poténcia
maxima de 615 W, bem como 16
busbars.

Otamanho do painel estd em con-
formidade com o acordo realizado
por nove fabricantes de mdédulos
para padronizar o tamanho dowafer
e, Com isso, minimizar impactos

de abastecimento, otimizar a pro-
ducao ao reduzir custos e evitar
desperdicios de material.

J& os mbdulos JAM72D42
605~630/LB contam com células de
182x199mm ou 2465x1134mm de
dimensao, mantendo-se o padrao
de células M10 encontradas no
mercado. As tecnologias tém até
22,5% de eficiéncia e chegam auma
poténcia maxima de 630 W, assim
como 16 busbars.

Os novos moédulos do tipo
N também possuem caracte-
risticas exclusivas referentes a

adicao de camadas a nivel celular
que melhoram o fluxo interno
dos elétrons, reduzindo assim a
resistividade.

Além disso, possuem baixos coe-
ficientes de temperatura, ou seja,
tém menos perdas ao operar em
ambientes extremos e menores
indices de degradacdo anual e ao
longo dos 30 anos de operacao,
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assim como melhor rendimento
em baixa irradiancia e maior fator
de bifacialidade, podendo absorver
mais energia pela parte traseira
dependendo das caracteristicas da
instalacao.

Processo de dopagem

Fernando Castro, country
manager da empresa no Brasil,
explica que processo de dopagem
de uma célula é importante pois o
silicio puro, a base da célula, tem
uma alta resistividade, sendo pre-
ciso retirar esse material do equi-
librio para que, quando receba
irradiacdo, possa haver o movi-
mento dos elétrons e, por fim, a
geracao de energia.

Castro, com isso, destaque que
enquanto os novos modelos da
companhia sao dopados negati-
vamente com fésforo (N-Type), os
mais tradicionais sao dopados posi-
tivamente com Galio (P-Type).

Portanto, segundo Castro, é
necessario agregar impurezas a
esse elemento (Si), porque ao juntar
dois elementos distintos, ou Galio

| N-Type

TOPCon, 72 Cell, Bifacial
| |

| 605W / 630W

22.5, i

ou Fésforo, precisa-se de menos
energia para o processo de recom-
binacao interna de elétrons.

“Fala-se que a dopagem é posi-
tiva quando, ao final do processo de
dopagem descrito acima, a liga de
Silicio e Galio forma uma escassez
de elétrons ou buracos na célula.
Jd a dopagem negativa acontece
quando a liga de Silicio e Fésforo
proporciona elétrons livres, que sao
carregados negativamente”, disse
0 executivo.

Fundada em 2005, a empresa
opera fabricas em toda a China,
bem como na Maldsia e no Vietn3,
voltadas ao mercado americano. No
final de 2022, somava mais de 32
mil funcionarios e 1.290 patentes
registradas.

A histéria da JA Solar comecou
em 2005 pelos esforcos de Jin
Baofang. O nome JA decorre da
inicial do Grupo Jinglong, do qual
Baofang é o principal acionista. A
letra A vem de Australia, uma vez
que a marca foi criada por meio de
duas empresas australianas.

& ‘
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Modulo fotovoltaico com célula retangular é
destaque na JinkoSolar

JinkoSolar também participou

da Intersolar South America e
trouxe como um de seus principais
destaques o moddulo fotovoltaico
Tiger Neo N-Type 66HL4M-BD, com
célula retangular.

Trata-se de um painel solar bifa-
cial, com vidro duplo e poténcia de
até 620 W e que tem como um de
seus diferenciais o fato de garantir
um desempenho linear ao longo
dos 30 anos de vida (til do painel,
com degradacao anual de 0,4% e
menor perda de temperatura.

“Oprincipal objetivo da JinkoSolar
ésempremanteramesmadimensao
do médulo de modo a aumentar a
sua eficiéncia, com o aumento da
poténcia sendo uma consequéncia
deste trabalho”, disse  Mateus
Cerruti, head de vendas de GD da
JinkoSolar.

Além do novo moédulo fotovol-
taico, a empresa também informou
que estd trabalhando com solucdes

voltadas para o armazenamento de
energia, com solucoes voltadas, por
exemplo, para consumidores resi-
denciais a partir do uso de baterias
hibridas.

“Temos solucdes tanto para resi-
déncias quanto para projetos, com
uma bateria que jd vem dentro do
contéiner e de até 1,3 MWh para
poder suprir as necessidades dos
clientes”, disse Cerruti, lembrando
que todas as essas tecnologias
apresentadas pela empresa na
feira estao disponiveis para venda
a partir dos principais parceiros da
fabricante.

Questionado sobre como
enxerga o futuro dos mddulos
fotovoltaicos no mercado nacional,
Cerruti avaliou que, mesmo com
um inicio de ano complicado para
o setor de geracao distribuida, a
energiasolaremnenhum momento
deixard de continuar crescendo no
pais.
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“Vemos hoje um mercado mais
preocupado com produtos de
alta qualidade e que vao entregar
aquilo que as empresas, de fato,
estdo prometendo. E um mercado
que esta, sem duvidas,ficando cada
vez mais maduro”, finalizou.

A empresa se posiciona estrategi-
camente nos principais segmentos
da cadeia da inddstria fotovol-
taica, se concentrando na pesquisa,
desenvolvimento e fabricacao inte-
grada de produtos fotovoltaicos,
bem como no fornecimento de
solucoes abrangentes de energia
limpa, liderando em vendas no mer-
cado fotovoltaico global.

Os produtos da JinkoSolar
atendem a mais de 180 paises e

§

regidoes em todo o mundo, aten-
dendo a mais de 3.000 clientes.
No primeiro semestre de 2023, as
remessas acumuladas de médulos
da empresa ultrapassaram 165 GW.

A JinkoSolar possui 14 bases de
producao globalizadas na China,
Mal3asia, Vietna e Estados Unidos e
conta com mais de 2 mil profissio-
naisde pesquisa e desenvolvimento.

Até o final de 2023, a capacidade
de producao de wafers de silicio
monocristalino, células e mddulos
da empresa atingirad 85 GW, 90 GW
e 110 GW, respectivamente, dos
quais a capacidade de producao do
tipo N serd responsavel por mais de
75%.

| Tiger Neo N-Type |
| 66HLAM-BDV

| Mddulo Bifacial com
Vidro Duplo

| 600-620 watt

e S -
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Kehua exibe portfélio de solucoes
fotovoltaicas e armazenamento de energia

Kehua apresentou sua ampla

gama de inversores solares e
sistemas de armazenamento de
energia nalntersolar South America
2023. Segundo a empresa, o C&l
ESS S3-Estore foi o grande atrativo
para o estande da empresa durante
os trés dias de evento.

De acordo com a fabricante, o
S3-EStore oferece uma solucao
abrangente e confidvel paraclientes
C&I que buscam otimizar o uso
de energia e reduzir seu impacto
ambiental.

“Com sua poderosa integracao
de PCS, BMS e EMS, as empresas
podem alcancar maior indepen-
déncia  energética, economia
de custos e sustentabilidade. O
tamanho compacto do sistema,
combinado com sua alta densidade

de poténcia e energia, o torna uma
escolha ideal para instalacoes C&l
onde o espaco é limitado”, pontuou
Kehua.

Ainda segundo a fabricante, o
sistema avancado de resfriamento
liquido da bateria e as medidas
de protecao contra incéndio
ativo trazem mais seguranca aos
empreendimentos.

Outro destaque foi a série de
inversores de string SPI 7-60K-B
X2, que chamou a atencao dos visi-
tantes devido ao seu design com-
pacto. “Com um tamanho menor e
maior producdao de energia, esses
inversores oferecem economias
significativas em termos de trans-
porte, armazenamento e insta-
lacdo”, afirmou a empresa.

“O tamanho e peso reduzidos dos
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inversores nNao apenas 0s tornam
mais faceis de manusear e instalar,
mas também contribuem para
custos gerais mais baixos do pro-
jeto”, complementou a companhia.

A Kehua também apresentou o
inversor de string SPI350K-B-H, um
dos maiores inversores de string
globalmente.

Visao da Kehua sobre o mercado
de armazenamento

A medida que as empresas
buscam cada vez mais solucdes de
energia renovavel, o armazena-
mentodeenergiatemsurgidocomo
uma ferramenta fundamental para
gerenciar o consumo de energia
e reduzir a dependéncia da rede
elétrica.

“A Kehua estd na vanguarda do
desenvolvimento de solucoes ino-
vadoras de armazenamento de
energia para ajudar empresas de
todos os tamanhos a alcancar seus
objetivos de sustentabilidade e
reduzir sua pegada de carbono”,
destacou a companhia.

No workshop SmarterE durante
a exposicao, Connor Lee, Diretor da
América do Sul na Kehua, foi con-
vidado para proferir um discurso
esclarecedor sobre os avancos mais
recentes na tecnologia de armaze-
namento de energia.

Aproveitando sua vasta expe-
riéencia na inddstria de energia
renovavel, Connor explorou as
oportunidades e desafios que as
empresas enfrentam neste setor

em rapida evolucao.

"Estamos entusiasmados com
o futuro do armazenamento de
energia C& e o imenso potencial
de crescimento e inovacao neste
setor”, afirmou Connor. “A Kehua
estd dedicada a empurrar os limites
da tecnologia de armazenamento
de energia para fornecer solucoes
de ponta que melhorem a sustenta-
bilidade e o impacto ambiental das
empresas”, concluiu o executivo.

Sobre a Kehua

Com 35 anos de experiéncia em
tecnologia eletrénica de poténcia,
a Kehua estabeleceu sua posicao de
lideranca em todo o mundo.

Até o momento, a Kehua se
classificou como a 52 maior forne-
cedora de inversores de armazena-
mento de energia globalmente em
termos de remessas em 2022 (S&P
Global, anteriormente IHS Markit)
e entre as 10 melhores marcas de
inversores solares usadas em pro-
jetos financiados por empréstimos
de longo prazo da BloombergENF.
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Romagnole apresenta kit gerador para usinas FV
acimade 1 MW

Romagnolelancounalntersolar

South America 2023, realizada
no Expo Center Norte, na cidade
de Sdo Paulo (SP), um kit gerador
para usinas fotovoltaicas acima de
1T MW.

“Estamos nos posicionando no
mercado como a Unica empresa e
o Unico ponto de contato. O forne-
cedor estd vindo com a gente para
comprar o kit gerador completo”,
disse Ricardo Segura, diretor
Comercial da Romagnole.

“Ele vem com a engenharia dele,
passa todas as determinacdes de
placa, inversor e todo o restante
N30 precisa se preocupar. Nao se
preocupa com o transformador,
skid, estrutura e cabeamento”,
destacou.

Fornecimento em solucgoes
completas

Além dos lancamentos da
empresa, durante a Intersolar a

Romagnole assinou um contrato
de fornecimento de solucoes para
mais uma grande usina fotovoltaica
no estado de S3o Paulo, em uma
parceria com a Solsticio Energia.

ARomagnole fornecerdasolucao
completa, contando com Tracker,
Cabines e Transformadores.A assi-
natura contou com a presenca
do diretor executivo da Solsticio
Energia, Bruno Wilmer Fontes
Lima, do presidente da Romagnole,
Alexandre Romagnole, do diretor
comercial e do time técnico da da
Romagnole e de representantes da
Bravo Energy,do GrupoRomagnole.

“Esta & mais uma parceria estra-
tégica que ajuda a produzir cada
vez mais energia sustentavel e
geracao de empregos qualificados
para o segmento que ndo para de
crescer e gerar resultados impor-
tantissimos para o Brasil”, disse a
empresa em comunicado.
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Importancia da Intersolar para
expansao do setor

Ainda de acordo com ele, o mer-
cado de renovaveis estd crescendo
de maneira exponencial no Brasil
ha algum tempo. “Atualmente deu
uma parada e estd em compasso de
espera por uma série de questoes
muito mais politicas e fiscais”.

“E agora, a partir da Intersolar, o
mercadotodoestdvendoumamovi-
mentacao muito forte a nivel poli-
tico para resolver esses problemas.
Acreditamos que, com o evento e 0s
proximos meses, essa empolgacao
vai se traduzir em novos pedidos
para todos”, finalizou.

Sobre a Romagnole

Atuando no mercado desde
1962, a Romagnole é uma das
maiores fabricantes de produtos
elétricos do Brasil. Aempresa conta
com um portfélio queintegra trans-
formadores de distribuicao, indus-
triais e de forca, cabines de entrada,
medicao, transformacao, secciona-
mento e protecao, ferragens ele-
trotécnicas, estruturas para usinas
solares, smart grid, postes e demais
artefatos de concreto utilizados em
redes elétricas.

Seus produtos estao presentes
em todo o territério nacional e
em pafses das Américas, Africa e
Oriente Médio.
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Microinversor e plataforma de gestao foram
destaques da Serrana na Intersolar

Serrana Solar esteve presente

em sua oitava Intersolar con-
secutiva, levando como principais
novidades para o setor fotovol-
taico nacional o seu mais novo
MICro inversor em parceria com a
fabricante TecPower e uma plata-
forma de gestdao empresarial para
que seus parceiros possam ampliar
suas redes e a organizacao de seus
negocios.
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Rodrigo Furlan, diretor da Serrana Solar.

Em entrevista ao Canal Solar,
Rodrigo Furlan, diretor da Serrana
Solar, explicou mais detalhes sobre
essas e outras novidades trazidas

pela companhia e destacou o que
pensa sobre o futuro do mercado
de energia solar no Brasil e quais
acoes daempresaja estao em curso.
Confira abaixo os principais trechos
da entrevista:

A Serrana apresentou na
Intersolar South America 2023
grandes novidades para o publico,
com destaque para uma nova pla-
taforma de gestao empresarial e
um novo microinversor. Poderia
falar mais sobre os diferenciais
dessas duas solucgoes?

Claro! Vamos 3. A Gestao Solar
é uma plataforma comercial criada
ndo somente para que os integra-
dores possam realizar as propostas
dos precos de seus produtos. Por
trds dela também tem lide, web-
site, acompanhamento, pds-obra e
muitas outras funcionalidades.

E uma plataforma completa
para o integrador brasileiro, que,
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felizmente, mudou muito de perfil
desde o ano passado. Estamos
falando de empresas que estao
procurando ser mais profissionais
e organizadas. Entao, a nossa ideia
foi desenvolver uma solucao que
pudesse ajudar os integradores.

Além disso, como somos uma
empresa voltada para a transpa-
réncia e que ganhou muito mer-
cado em virtude disso, também
lancamos um servico no qual é pos-
sivel 0os nossos parceiros acompa-
nharem o andamento das entregas
de seus pedidos no nosso site.

Por |4, mostramos todo o passo
a passo do pedido: quando ele foi
gerado, realizado, pago, separado e
enviado, além de todo oandamento
de entrega por parte da transpor-
tadora. Para isso, € sé entrar no
nosso site, digitar o seu CPF, CNPJ
ou nUmero da nota do pedido e
verificar toda a linha do tempo do
pedido.

Em termos de novos produtos,
trouxemos neste ano um microin-
versor que desenvolvemos por
mais de oito meses junto com a
fabricante Tec Power. E um pro-
duto com 15 anos de garantia e
que conta com dois MPPTs indivi-
duais e quatro entradas, além de
um monitoramento de 100 metros
de distancia.

Esse produto tem um grande
diferencial que é o seu isolamento,
uma vez que 0 NOSSO Micro inversor
pesa cerca de 8 kg, enquanto que o
dos demais fabricantes pesa entre

4 kg e 4,5 kag.

Isso & um diferencial porque
100% do nosso produto conta
com o isolamento dentro do pré-
prio inversor, enquanto que o das
demais empresas colocam sé na
borda do equipamento um mate-
rial para serum IP 67 ou 68.

Isso garante muito anos a mais
de durabilidade ao produto, que ja
estd sendo comercializado desde
0 més passado. J& temos algumas
milhares de unidades vendidas e a
aceitacao dos nossos integradores
tem sido étima.

Além dessas novidades para o
setor de energia solar, vimos que
os senhores também trouxeram
para a feira solu¢oes voltadas
para o carregamento de veiculos
elétricos. E isso mesmo?

Sim! Exatamente. E um produto
que desenvolvemos na China e
que tem a nossa marca. E uma tec-
nologia que a gente trouxe com
alguns diferenciais, como tela touch
screen e poténcia de 7 kW monofa-
sica ou 22 kW de corrente trifasica.
Esse produto ja estd homologado
para o Brasil e vdrias unidades
comercializadas.

E importante frisarmos também
que temos trabalhado muito com
padrao de comodato, com muitas
parcerias realizadas junto a inte-
gradores grandes e que possuem
entrada em algumas redes, como
supermercados, academias, postos
de combustiveis, no qual levamos a
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marca do nosso parceiro integrador
e da Serrana para fazer o proprio
marketing e fidelizacao das vendas
maiores.

Em termos de a¢oes futuras, o
que Serrana esta planejando
trazer para o mercado?

Apesar das baixas sentidas por
todas as empresas no primeiro
semestre deste ano, sabemos que
foi algo momentaneo e que o mer-
cado de energia solar seqguird em
plena expansao no Brasil.

Em virtude disso, a Serrana vai
terminar agora em setembro a
ampliacdo do nosso espaco fisico,
saltando de 7 mil metros qua-
drados para mais de 15 metros
quadrados. Em paralelo a isso, que-
remos levar uma base da Serrana
para o Nordeste visando agilizar as
entregas na regiao.

Hoje, no Rio Grande do Sul e
em Santa Catarina fazemos as
entregas com caminhoes préprios,
mas a partir de janeiro de 2024 j3
temos o planejamento de abrir o
nosso centro de distribuicao em
Pernambuco. Ao invés de demorar
de 10 a 20 dias, as entregas levarao
até seis dias para chegarem aos
seus destinatarios.

Em termos de produtos, quais
sdo os planos da Serrana para o
setor solar?

Estamos investindo muito forte
no agronegdcio, que é um mercado
muito bom de trabalhar. Estivemos

este ano, inclusive, na Agrishow,
expondo o nosso driver de bomba
solar voltado tanto para motores
quanto para aerogeradores.

Ainda com relacdo a novos
produtos, estamos focados nos
inversores on-grid hibridos, que
entendemossero futuro daenergia
solar no Brasil.

Hoje, infelizmente, a demanda
por esse tipo de aplicacao é muito
cara em virtude da bateria de litio,
que ainda tem um custo elevado
apesar de ja ter reduzido bastante
seu preco no mercado.

Nesse sentido, ja estamos
desenvolvendo produtos com dois
de nossos parceiros, que sao a
Hypontech e a SAJ, e a nossa ideia
€ que até o final do ano essas tec-
nologias estejam homologadas no
INMETRO. Devemos comercializa-
-las a partir de janeiro de 2024, com
um preco muito mais acessivel.
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SolaX Power exibe inversores hibridos e
sistemas de armazenamento

fabricante SolaX Power marcou

presenca na Intersolar South
America 2023 e anunciou como
uma de suas grandes novidades
o investimento no segmento de
inversores hibridos e em sistemas
de armazenamento.

O objetivo da marca é fomentar
o setor de energia solar, trazendo
inovacoes ao mercado fotovoltaico
nacional.

Foram apresentadas as linhas de
inversores hibridos, com destaque
no modelo X1-SPT, que fornece a
funcao “split phase”, permitindo
que o inversor trabalhe com saida
bifdsica, mas com aplicacdo para cir-
cuitos que demandam fase/neutro
em 127 V.

De acordo com a fabricante, essa
caracteristica permite uma solucao
com aplicacao em quase todo o ter-
ritdrio nacional, pois atende tanto
regides com demandas para redes

monofdsicas em 127 V, como redes
monofasicas e bifasicas em 220 V.

Além disso, outro destaque é
que os inversores hibridos da SolaX
sao um produto 4 em 1, pois pos-
suem a funcdao on-grid, off-grid,
retrofit e também apenas para
armazenamento.

No entendimento da empresa, o
mercado de energia solar esta pas-
sando por um momento de tran-
sicao no Brasil, quebrando o ciclo
de crescimento continuo que vimos
nos Ultimos anos.

Este cenario é resultado de uma
soma de fatores, nos quais a fabri-
cante destaca a instabilidade poli-
tica e econdmica da transicao do
Governo Federal, a disponibilidade
de crédito e custo do capital.

A companhia também menciona
a respeito da entrada da Lei 14.300
e pontua que alegislacdo ndao gerou
tantos entraves, porém, a cam-
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panha que antecedeu a aplicacao
da lei fez com que o consumidor
final questionasse a viabilidade da
instalacdao de uma usina solar em
2023.

Hibridos sdo a novidade no Brasil

De acordo com Gilberto
Camargos, Country Manager da
SolaX, os hibridos sdao a novidade
no mercado brasileiro. “Se dermos
uma olhada, ndo tem muita novi-
dade tecnoldégica em termos de
outros equipamentos NO NOSSO
mercado”.

“Podem estar chegando alguns
inversores string, microinversores,
mas nao foge muito do que j3
conheciamos no setor. Os hibridos
aqui no pais acabam seguindo uma
tendéncia global”, apontou.

Na visdao do executivo, em mer-
cados mais maduros como Europa,
Estados Unidos, Japao e Australia,
as solucoes hibridas j& comecam
a ser maioria nas vendas desses
paises.

“Os hibridos trazem seguranca
energética. As pessoas estao tra-
balhando mais em casa, e 0 apagao
recente, por exemplo, mostra que
comecamos a ver a instabilidade
que as redes possuem. Portanto,
tal tecnologia vem para preencher
essa lacuna”, concluiu Camargos.

Sobre Solax Power

Fundada em 2012, a companhia
é uma empresa que realiza grandes
investimentos em P&D (Pesquisa e
Desenvolvimento) para o desenvol-
vimento de solucoes fotovoltaicas
e de armazenamento.

Atualmente, possui mais de 100
patentes, incluindo mais de 30
patentes de invencao. Os produtos
SolaX receberam mais de 500 certi-
ficacoes internacionais do mercado
convencional até agora. Com sede
em Hangzhou, China e filiais na
Holanda, Alemanha, Reino Unido,
Austrdlia, Japao e EUA, a SolaX
vende produtos para mais de 80
paises.

SOLAX

POWER

I = b
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Solis aposta em sistemas hibridos no segmento de
geracao distribuida

urante os trés dias do evento

Intersolar South America 2023,
a fabricante Solis fez a apresen-
tacdo de seus inversores fotovol-
taicos de Ultima geracao, os quais
agora incorporam tecnologias de
armazenamento de energia solar,
voltados para o segmento de GD
(geracao distribuida).

Um dos destaques nesse lanca-
mento é anova série S6-GR1P(2.5-6)
K-S, projetada especialmente para
instalacoes fotovoltaicas residen-
ciais. A corrente maxima de entrada
é de 16A.

Esse passo em direcao a sistemas
hibridos reforca o compromisso da
Solis com o promissor mercado de
energia solar no Brasil, jd reconhe-
cido como um dos melhores paises
para investimentos em energias
renovaveis na América Latina.

Desheng Lei, country manager
da Solis no Brasil, ressaltou a rele-
vancia dos sistemas fotovoltaicos

hibridos com capacidade de arma-
zenamento para fornecer suporte
energético em dreas rurais ou locais
com acesso limitado a rede elétrica.

O executivo destacou ainda as
aplicacdes dos produtos Solis em
nivel internacional. A empresa ja
contribuiu com sucesso para pro-
jetos emblematicos, como a Torre
Eiffel em Paris, a Shanghai World
Expo de 2010 e os Jogos Olimpicos
de Inverno de Pequim em 2022.

“Ap6s o lancamento mundial ofi-
cial de seus sistemas multi-cendrio
que traz para a América Latina, a
empresa oferece solucdes para
todos os tipos de projetos, desde
industriais até residenciais e comer-
ciais", disse Desheng Lei.

Lei também pontuou que uma
das apostas mais promissoras para
o Brasil é a implementacdo de sis-
temas hibridos de armazenamento
de eletricidade, fazendo uso de
baterias de litio para maximizar o
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rendimento energético e garantir
fluxo constante mesmo durante as
horas noturnas.

“Trouxemos trés solucdes para
o sistema de armazenamento de
energia, incluindo o sistema puro
fora da rede, o sistema hibrido puro
e o sistema de transicao hibrido,
que pode atualizar o sistema na
rede do cliente para um sistema
hibrido, a fim de reduzir o custo
para os clientes que ja tém um sis-
tema solar em casa. Todas estas trés
solucoes ja sao aceitas com sucesso
por outros paises”, afirmou.

Desheng completou enfatizando
que as novas solucdes lancadas glo-
balmente endossam a Solis como
uma das principais produtoras de
inversores inteligentes que uti-
lizam a digitalizacao e que as solu-
coes lancadas sao para residéncias:
autogeracao, auto-consumo, exce-
dentes para a rede.

Suporte ao mercado brasileiro

Para melhor atender as
demandas do mercado brasileiro,
a Solis estabeleceu seis pontos de
atendimento estrategicamente
distribuidos em todo o territério
nacional, além de um centro de
manutencao situado em Campinas
(SP).

Segundo a empresa, essas ini-
ciativas visam auxiliar os clientes
no pés-venda, oferecendo suporte
rapido e eficaz a baixos custos.

Com o intuito de promover a
pesquisa e o desenvolvimento,

bem como testes e certificacoes no
campo da energia fotovoltaica no
pais, a Solis estabeleceu colabora-
coes com diversas instituicoes de
pesquisa cientifica e universidades,
incluindo a UNICAMP e a UFSC.

Fundada em 2005 e cotada na
Bolsa de Valores de Shenzhen
(300763. SZ), a Solis é uma fabri-
cante global de inversores fotovol-
taicos. A empresa fornece solucoes
para residéncias, empresas e cen-
trais elétricas de grande escala, pro-
porcionando valor a todos os niveis
da cadeia de fornecimento solar e
atraindo proprietdrios de casas e
empresas, bem como produtores
de eletricidade e investidores em
energias renovaveis.

Presente no mercado brasileiro
desde 2012, a Solis disponibiliza
mais de 40 modelos de inversores
string, com poténcias variando de
700 W a 255 kW. Os produtos de
armazenamento de energia comer-
cializados no pais ja ultrapassam
a marca de 4 GW de poténcia
instalada.

Considerando as caracteristicas
do sistema elétrico brasileiro, cada
regido possui suas préprias poli-
ticas e requisitos, incluindo dife-
rentes niveis de tensao elétrica. Por
este motivo, a Solis se adaptou para
atender a essas diversidades. A
faixa de voltagem de seus produtos
abrange 127V, 220V, 380V, 480V,
600V e 800 V.
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TSUNESS apresenta o microinversor Gen3
Plus MS2000

TSUNESS, fabricante de

microinversores com potén-
cias que variam de 300W a 3000w,
exibiu durante a Intersolar sua mais
recente inovacao: o microinversor
Gen3 Plus MS2000.

"O mercado de energia solar
fotovoltaica no Brasil tem experi-
mentado um crescimento rapido
devido a incentivos e politicas favo-
rdveis, resultando em uma capa-
cidade PV de alto crescimento e
uma demanda sélida. Sendo o mer-
cado PV mais promissor na América
Latina, @ TSUN dedicou atencao a
esse mercado", disse Victor Curi
Segato, head LATAM na TSUN.

Segundo a companhia, o microin-
versor Gen3 Plus MS2000 possui
entrada de corrente de 16A e uma
poténcia de saida de 2000W.

A capacidade de se conectar a
até quatro painéis simultanea-
mente simplifica a instalacao, reduz
0s custos de instalacdo e aprimora

a experiéncia solar geral.

Usando a tecnologia MPPT, o
Gen3 Plus MS2000 atinge uma efici-
éncia de pico de 96,7%, garantindo
que os proprietarios aproveitem ao
maximo suas instalacoes solares.

O Gen3 Plus MS2000 estd
equipado com Wi-Fi e Bluetooth
integrados, possibilitando o moni-
toramento e gerenciamento
remoto.

O equipamento foi projetado
para operar em ambientes que
variam de -40°C a 65°C. A estabi-
lidade do microinversor é ainda
reforcada por seu design IP67, que
protege contra poeira, umidade e
desafios ambientais.

Segato destaca que o microin-
versor Gen3 Plus MS2000 marca
um marco significativo no cenario
da energia solar. “Suas caracteris-
ticas avancadas e eficiéncia notavel
capacitarao as pessoas a aproveitar
aenergia solar de forma mais eficaz,
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contribuindo para um futuro mais
sustentdvel”, comentou.

“O microinversor Gen3 Plus
MS2000 da TSUN estd pronto para
remodelar a induUstria solar, ofere-
cendo um novo padrao de desem-
penho, eficiéncia e confiabilidade.
A medida que a TSUN continua a
empurrar os limites da tecnologia
de energia renovavel, o Gen3 Plus
MS2000 se destaca como um tes-
temunho de seu compromisso ina-
baldvel com a inovacao”, concluiu o
executivo.

A TSUN possui uma equipe dedi-
cada a gestao, marketing e P&D
envolvidos na indudstria de arma-
zenamento de energia solar, com
mais de dez anos de experiéncia.

Os canais de distribuicdo atuais
cobrem Alemanha, Franca, Italia,
Espanha, Benelux, Poldnia, Brasil,
Tailandia e Filipinas e outros mer-
cados. Em 2022, uma filial alema e
um escritério brasileiro foram esta-
belecidos para promover continu-
amente o desenvolvimento global
da TSUN.
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Solinteg apresenta inversor hibrido de 50
kW de poténcia na Intersolar

Solinteg, uma empresa que

preza por solucdes inovadoras
no mercado fotovoltaico, apre-
sentou as suas mais recentes tecno-
logias na Intersolar South America
2023, com destaque para os inver-
sores hibridos e as solucdoes em
armazenamento de energia. .

Com relacdo aos inversores
hibridos, Carlos Trotta, Sales
Director Americas da empresa,
comentou que especificamente
para o Brasil a aposta da companhia
para os sistemas residenciais estd
nos inversores hibridos de 3 kW até
8 kW de poténcia.

“Mas, como o setor de energia
solar nacional estd comecando a se
acostumar com o0 armazenamento
em baterias, acreditamos que o
mercado que vai despontar num pri-
meiro momento (com os inversores
hibridos) serd o mercado industrial
e comercial, focado nas poténcias
maiores”, disse ele.

Nesse sentido, Trotta informou
que o grande lancamento em
termos de inversor hibrido da com-
panhiaéode 50kW de poténciapara
atender o mercado que nés cha-
mamos de C&Il, que sdo 0s comér-
cios e industrias. “Isso é uma grande
vedete que estamos trazendo, uma
vez que poucas empresasno mundo
possuem um inversor hibrido com
essa poténcia”, comentou.

Ainda com relacao ao Brasil, o
executivo da Solinteg pontuou que
um dos grandes objetivos da com-
panhia serd disseminar o que ele
chamou de “cultura hibrida” no pais,
com a capacitacao de profissionais.

“E isso que a gente espera ter
junto aos distribuidores. Queremos
estar junto dos distribuidores,
fazendo campanhas e capacitacao
técnica de modo a fomentar este
tipo de inversor no mercado”,
afirmou.
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Por causa disso, Trotta disse que
a Solinteg ja esta fazendo e sequird
realizando investimentos de grande
porte no Brasil, visando, justamente,
a preparacao para se aproximar de
outras empresas de distribuicao e
instalacao de equipamentos.

“Estamos terminando a mon-
tagem do nosso escritdrio no Brasil,
onde teremos a nossa parte de
engenharia de pré-vendas, equipe
técnicade pés-vendas,além de toda
equipe comercial e marketing loca-
lizada dentro desse escritério que
serd em Campinas (SP)”, revelou.

Empresa global

A Solinteg é uma empresa global
que fornece solucdoes avancadas
e otimizadas de armazenamento

INTEG M
25-50kW Hybrid Inverter

Three-Phase | Commercial

de energia para integrar a energia
solar na rede de forma inteligente,
fornecendo solucdes como inver-
sores hibridos e on grid, baterias,
smart meters, dispositivos de moni-
toramento e servicos EMS.

Ao todo, a Solinteg implantou
canais de vendas globais e centros
de atendimento ao cliente na China,
Alemanha, Holanda, Austrélia,
India e agora Brasil, para atender
Ameérica latina e América do Norte,
comprometendo-se a fornecer
energia limpa inteligente, sequra,
econdmica e sustentdvel a consu-
midores residenciais, comerciais e
industriais em todo o mundo, com
o foco na qualidade e garantia de
pds venda.

INTEG M
10-20kW Hybrid Inve

Three-Phase | Residential & Commerc
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PHB apresenta novos produtos no

-

mercado

na Intersolar 2023

urante o evento da Intersolar a

PHB inovou com o lancamento
de varios produtos para atender
diferentes tipos de necessidades
dos clientes. Na lista tém-se dife-
rentes modelos de estacdes de
recarga rdpida de veiculos elé-
tricos, inversores fotovoltaicos
hibridos e baterias de litio de alto
desempenho.

Um dos destaques no lanca-
mento ficou por conta da estacao
de recarga rapida CC+CA para vei-
culos elétricos, modelo EVC-102K-
CH2-O/01.Este aparelho possui
trés diferentes tipos de conectores,
sendo dois modelos em corrente
continua (CC) e outro em corrente
alternada (CA).

A estacdo de recarga rdapida
garante a flexibilidade e a alta com-
patibilidade com diversos modelos
de veiculos elétricos.

A estacao possui poténcia de 102
kW, sendo 80 kW nos conectores
CC (Tipo CCS2 e Chademo) e 22 kW
no conector trifasico CA (Tipo 2). A

Figura abaixo apresenta a estacao
EVC-102K-CH2-O/01 e destaca os
trés diferentes tipos de conectores
utilizados por ela.

Tipos de Caneclores

CHAdeMO

CCs2 Tipo2

Um modelo mais compacto
também foi lancado, com 40 kW
de poténcia e conector tipo CCS2,
trata-se da estacao de recarga EVC-
040K-CNN-O/01, que possui cinco
metros de cabo e faixa de tensao
de saida em corrente continua que
varia de 150 V até 1000 V. Ademais,
este equipamento demanda uma
infraestrutura elétrica mais mode-
rada em sua instalacao.
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Ambas as estacoes de recarga
aqui apresentadas possuem tela
LCD touch screen, sao montadasem
paredes e possuem as devidas pro-
tecoes que garantem uma melhor
experiéncia com oS Usuarios.

Diferentes modelos de inver-
sores fotovoltaicos hibridos
também foram lancados no evento.
Estes inversores possuem van-
tagem de combinarem as funcoes
on grid e off grid.

Na presenca da rede elétrica,
este equipamento opera como um
inversor fotovoltaico CA comum,
porém quando ha a queda da rede
elétrica da distribuidora, este equi-
pamento é chaveado automatica-
mente e opera na funcao off grid,
alimentandoascargaselegidas para
backup através da energia armaze-
nada nas baterias, que também sao
conectadas ao inversor.

Uma grande vantagem destes
inversores hibridos é o auto-con-
sumo local, que faz com que o
Inversor consiga operar o sistema
sem injetar a energia na rede elé-
trica, transferindo a energia que
nao é consumidainstantaneamente
para o sistema de armazenamento
(baterias) e assim evitando ainjecao
na rede e consequentemente o
pagamento de valores quando ha a
compensacao dessa energia, Como
ocorre atualmente com a entrada
em vigor da Lei 14.300.

Trés novos modelosdeinversores
hibridos lancados pela PHB sao
ideais para sistemas residenciais,

sdo eles: PHB3548-ES, PHB3648-ES
e PHB6048-ES, estes modelos
possuem poténcia de saida CA e
de Backup de 3500 W, 3680 W e
6000W, respectivamente.

Os inversores apresentados sao
monofasicos e operam nas tensoes
de 127 V (modelo PHB3548-ES)
e 220 V (modelos PHB3648-ES e
PHB6048-ES), um grande diferen-
cial no mercado, visto que a grande
maioria dos equipamentos simi-
lares a estes operam apenas nas
tensoes de 220 V.

Como varios estados do pais
operam com a tensao monofasica
de 127V, o modelo PHB3548-ES
permite que residénciascom tensao
monofasica de 127 V possam bene-
ficiar diretamente deste sistema
sem a necessidade de realizacao de
obras de adequacao no padrao de
entrada dos seus lares.

Um modelo de poténcia superior,
que pode atender tantos sistemas
comerciais quanto residenciais,
é o PHB20K-ET. Com 20 kVA de
poténcia para alimentar as cargas
backup e 22 kW de poténcia CA (on
grid), este equipamento possui alta
eficiéncia (até 98 %), sistema tri-
fasico e alta seguranca, contendo
um sistema de protecao contra
inversao de polaridade na bateria e
no sistema fotovoltaico.

Todos os modelos de inversores
fotovoltaicos  hibridos  citados
podem ser monitorados via aplica-
tivo intuitivo que fornece informa-
coes sobre todo o sistema elétrico
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do cliente. Além do mais, contam
com cinco anos de garantia, design
de baixo ruido, método de insta-
lacdo facil e rapido.

Os inversores hibridos possuem
tempo de transferéncia menor
que 10 milissegundos, isso significa
que em caso de queda da rede de
energia da concessionaria, o Sis-
tema ird transferir a alimentacao
das cargas de backup para as bate-
rias em um tempo muito reduzido.

Este tempo de transferéncia é de
10 a 15 vezes mais rapido que um
piscar de olhos, o que faz com que
o cliente sequer perceba que arede
elétrica da distribuidora estad fora
de operacao, garantindo conforto
e comodidade ao usudrio final.

A figura abaixo apresenta alguns
dos modelos de inversores hibridos
lancados na feira da Intersolar.

Houve lancamento também das
baterias de litio PHB LynX F, que
podem ser utilizadas tanto em apli-
cacoes residenciais quanto comer-
ciais. Esta linha de bateria oferece
alto desempenho, uma grande tec-
nologia de seguranca e uma facil
configuracao.

Cada moddulo da bateria conta
com uma capacidade de armazena-

mento de energia (til de 3,2 kWh
e 64 V. Os bancos de baterias sao
formados com a conexao em série
dos mddulos e a quantidade em
série pode variar de 3 a 9 médulos,
podendo armazenar uma energia
Util que varia de 9,6 a 28,8 kwh.

Ademais, até 8 conjuntos de
baterias podem ser conectadas em
paralelo, podendo-se formar um
robusto sistema de até 230,4 kWh
de capacidade de armazenamento.

Os moddulos de baterias podem
ser instalados empilhados e
garantem uma facilidade na hora
da montagem, eles também pos-
suem um design elegante e a versa-
tilidade de poderem ser instalados
tanto em ambientes externos (IP
55), quanto em ambientes internos.
A figura abaixo apresenta o modelo
das baterias PHB LynX F.
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