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Coleccidn : Los 6 elementales para potenciar tu negocio.



Mensaje empresarial 6/ Estrategialntegral

Te prometemos que emprender sera duro, dificily un reto muy doloroso
que exige sacrificios; también te prometemos que podemos ayudarte a
potenciartuideadenegocioy tucapacidadhumana.

Sabemos lo que es carecer y tenemos la fortuna de conocer la

vida a través del trabajo y el esfuerzo. Hemos estado en el fondo, y
ahi, en el piso solo tuvimos un lugar hacia donde dirigir nuestra miraday
esfuerzos: hacia arriba. 6N, también surgié de una idea, de un sueno. Es
un emprendimiento en el cual depositamos lo mejor de nosotros y que
tuvimos que financiary hacerrealidad conmuchafeydesde cero.

Hemos vivido lo que representa emprender con mas ganas que

dinero. Esas ganas incansables de crear y realizarnos a través de
nuestraprincipalpasion: ayudar.

Por lo anterior te decimos con toda
seguridad que entendemos por lo que
puedes estar pasando con tu negocio;
que cualquiera que sea la etapa en la
que te encuentres como emprendedor,
seremos tus aliados para lograr que
prosperes con tu hegocio y seremos
totalmente honestos contigo cuando el
reto supere nuestras capacidades.

Si quieres conocer los servicios con los que podemos ayudarte a potenciar tu
negocio solo da clic en alguno de los botones que se encuentran debajo de
las paginas de esta guia.



Todo el equipo de 6N Digital te
decimos: {GRACIAS! Por tomar
accion y dar el primer paso
para digitalizar la comunicacion

mercadologica y publicitaria de
tu negocio.



E ES LA MERCADOTECNIA DIGITAL?

Mercadotecnia digital o Marketing digital esta
definidaenelDiccionario de Negocios como:

La promocién de productos o marcas mediante varias vias de
medios electronicos. Los medios que pueden ser usados
como parte de una estrategia de mercadotecnia digital de un
negocio puede incluir esfuerzos de promocion via internet,
social media, teléfonos moviles, billboards electrénicos y
también mediante latelevisionylaradio”.

Podemos complementar con nuestra definicion que, la Mercadotecnia
digital, son diversas acciones estratégicas, que permiten hacer llegar
un mensaje a través de medios y formatos digitales, a la mayor
cantidad de personas que comparten determinadas caracteristicas y
un pensamiento grupal sobre un tema especifico; cuya finalidad de
estas acciones, es lograr un intercambio que aporte valor a ambas
partes:informativo, tecnologico, intelectual,econdmico, etcéetera.




Como dato relevante, el 96%

de los compradores encuestados
prefieren investigar por Internet
acerca del producto antes de

decidir y el 94% utiliza su
Smartphone para comprar por
Internet. SegUn datos del Estudio
de venta online 2020 publicado

por la Asociacion Mexicana de
Ventas Online (AMVO).
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https://bit.ly/3ftxh1z
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COMUNICACION MERCADOLOGICA
Y PUBLICITARIA

Toda organizacidén/negocio que
realiza acciones de comunicacion,
mercadeo, difusion, promocion y
publicidad de su oferta comercial,
sea planeado y estructurado, o no:
estan haciendo mercadotecnia y/o
publicidad en alguna dimension.

Las organizaciones que tienen planeados, estructurados e implementados,
procesos y procedimientos para la gestion de las diversas tareas para su
operacion, contemplan entre ellos, planes o acciones de mercadotecnia y
publicidad. Estas acciones, mercadotecnia y publicidad, en conjunto, tienen
como fin ultimo, el incremento del numero de transacciones empresa-
consumidor y el incremento de ganancias para el negocio a través de aportar
valor.

En el caso especifico de la digitalizacion de las acciones de comunicacion, con
fines mercadoldgicos y publicitarios, se hace referencia a todas las estrategias
y tacticas de mercadotecnia y publicidad que se planifican para ser
implementadas en formatos y medios/canales digitales, y a través del uso de
herramientas de mercadotecniay publicidad digital. Como pueden ser: sitio WEB
empresarial, Landing page para prospeccion, paginas de venta, chats bots,
correo electrdnico, webinarios, redes sociales digitales, blogs, aplicaciones de
mensajeriaenlinea, plataformas de video, entre otros.
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Con ese contexto, cuando se habla
de la digitalizacion de “una
empresa”’, se puede explicar asi:
trasladar y soportar las acciones de
comunicacion, mercadotecnia y
publicidad por medio del uso de
herramientas y medios digitales, para
lograr hacer llegar su mensaje a la
mayor cantidad de la audiencia que
se “encuentra” en Internet.
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CONTEXTO ACTUAL
DE LOS NEGOCIOS

Actualmente, tener presencia en Internet se ha vuelto
mds que importante para las empresas. La emergencia
sanitaria derivada del COVID-19, impacté la economia
global y aceleré la tendencia en los hdbitos de compra
via Internet. Los emprendimientos y empresas, en ciertas
categorias, se vieron afectadas por la baja demanda de
bienes y servicios, aunado al cambio de prioridades del
consumidor.

Inherente al cambio en el
comportamiento de los consumidores,
se ha incrementado el porcentaje de las
busquedas de informacion por medios
digitales antes de comprar, como:

buscadores ,
sitios WEB 54%,
aplicaciones 48%,
redes sociales
digitales 44%,
entre otros. Segin
informacion de la
AMVO.
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En México, la AMVO reporta que las micro y medianas
empresas son las mas afectadas, con una disminucion
del 75% en el volumen de negocios. jPracticamente
estdn desapareciendo! Y mucho influye el que no estén
“digitalizados” estos negocios y no hayan
implementado un plan de mercadotecnia digital.

Ha quedado demostrado, que depender sélo de
canales de venta fisicos y de comunicacion publicitaria
en formatos y medios tradicionales, hard que tu negocio
sea parte de la estadistica de los que desaparecieron.
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iTU PUEDES POTENCIAR TU NEGOCIO
CON MERCADOTECNIA DIGITAL!

Seremos totalmente honestos contigo. Hacer
mercadotecnia digital y automatizar la comunicacion de
tu negocio, por si sélo no hard que comiences a vender

masivamente y hagas una fortuna en meses; ni es un
remedio a los problemas que pueda llegar a tener tu
modelo de negocio o producto (bien y/o servicio). Te
sugerimos que des una revisada a todas las dreas de tu
negocio, desde los procesos administrativos y operativos,

hasta tus estrategias de mercadotecniay ventas.

Silo encuentras pertinente, primero ordena el interior de tu
negocio antes de implementar las acciones que

aprenderds en esta guia.

Como toda accidn estratégica, crear tu primer sistema de
mercadotecnia digital te exigira horas y dias de
aprendizaje, hacer pruebas, aplicar correcciones, crear
contenido, revisar y analizar estadisticas, invertir en pauta
publicitaria y crear varios embudos hasta encontrar el que

funcione...

En 6N Digital, te ayudamos a que puedas montar tu primer
sistema de Mercadotecnia Digital, y te damos las bases de la
metodologia del Inbound Marketing: una estrategia que te
ayudara a atraer clientes potenciales, a través de ofrecer
contenido util y relevante, que agregue valor en cada una de las
etapas del proceso del posible comprador. Digitaliza tu negocio
ya, es efectivo y muy rentable una vez que dominas las

estrategias.
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EL DESTINO £ £

ALONDRA DE LA PARRA




Facebook y Google
funcionan mucho
mejor si tienes un
sitio WEB potente...
ite diremos por qué!

B Digital
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TU PRIMER SISTEMA DE
MARKETING DIGITAL

MOS AELLO!

o ESTAS A PUNTO DE CREAR

Posiblemente ya hayas
creado vna fanpage en
Facebook y la utilices
para pautar y buscar
prospectos. Es de
mucha ayuda, aun asi,
Facebook, es solo una
de varias herramientas
digitales de las que
puedes y debes hacer
Uso.
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IHAZ MARKETING DIGITAL PROFESIONAL!
NO SOLO ALGO QUE SE LE PARECE

Usar solamente las redes sociales digitales para
comunicar, no es hacer mercadotecnia digital. Desde
nuestra experiencia, un sistema de mercadotecnia
digital se compone como minimo de estas é
herramientas digitales que integran un embudo de

conversion eficiente:
ﬂ@ -

6 chat Marketing via 1 sitio WEB dinamico
WhatsApp

VALOR
QUE APORTAS

5 Chat bot

&

2 Landing page

yA Fanpage de Facebook

— 2> >
PX 5
m s 3 Correo electronico

[
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YA SABES CUALES SON

LAS 6 HERRAMIENTAS
INDISPENSABLES PARA

TU SISTEMA DE MKT DIGITAL

AHORA TE EXPLICAMOS POR QUE
TE RECOMENDAMOS UTILIZAR CADA UNA

[
[ ]

(
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1 sitio WEB dinamico

Un Sitio WEB dinamico. No una pdagina WEB bdsica
en sélo HTML, sino un Sitio WEB que esté preparado
para soportar la tecnologia de Facebook y Google
ADS. Ademds de que confiere credibilidad a tu
negocio y genera confianza en tu audiencia, serda la
plataforma para hacer marketing de contenidos, a
través de un Blog empresarial.

Pixel de Facebook. Es un cédigo en formato html que
facebook te proporciona y debes configurar en tu sitio WEB
y/o landing page. Lo desarrollé para seguir y reportar toda
la actividad online de las personas que entran afacebook y
sitios WEB que lo tienen en su cédigo de programacion. Soélo
funciona si tienes un sitio WEB o landin page, pero no de las
gratuitas. jEsto cambia todo a tu favor!

Google tambiéntiene su propio pixel. ’

Y Digital Oinviarwhatsapp!
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Landing page o pdagina de aterrizaje que
filtre y genere prospectos. Es una pagina
dentro de tu Sitio WEB que esta
programada para recabar la
infformacion de contacto de personas
atraidas por diversos medios digitales:
como publicidad pagada en Facebook
y/o Google ADS. Unalanding page, esla

. herramienta clave para que puedas
2 LandiigReos generaruna base de datos de LEADS
cudlificados paralograr cerrar
ventas y hacerremarketing.

4> >

3 correo electrénico

Correo electronico empresarial. Con los registros que te
genera tu landing page, que son prospectos ya
calificados, podras hacer campanas de email marketing.

Es importante que tu correo tenga el nombre del dominio
de tu sitio WEB, ejemplo: contacto@minegocio.com. Esto
comunica profesionalismo y que eres una empresa seria
y confiable. Con esto reduces considerablemente que
por miedo envien tus correos ala bandeja de SPAM.

6 » i 9 ita1 (Q jEnviar WhatsApp!
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Chat marketing via WhatsApp. El marketing via
mensajes de WhatsApp, es la tactica mas
efectiva que hay actualmente para lograr ventas.
Recalcamos que, si te han escrito es porque ya

pasaron por tu embudo de conversion. @

6 Chat Marketing via
WhatsApp

Chats bots. Los asistentes virtuales,
chat bots, te ayudaran afiltrar y llevar
al prospecto a que tome accién, te
ahorran el tiempo de estar
respondiendo mensajes uno por uno;
asi cuando tu equipo o tu intervengan
personalmente, estardn a un paso de
lograr una venta. Claro, para que
alguien haya llegado a escribirte es
porque ya paso por el proceso de
alguno de tus embudos.

5 Chat bot

yA Fanpage de Facebook

Fanpage de Facebook. SUper necesaria
para posicionar elnombre de tu
negocioy productos, hacerremarketing,
crear comunidad e incrementar la
notoriedad de tu marca. Vade lamano
contu Sitio WEB y tu landing page.

6 D i g ita1 (Q jEnviar WhatsApp!
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Las herramientas que acabamos de listar y
comentar, son las indispensables para tu
sistema de marketing digital. Usalas para
que puedas echar a andar fu embudo de
conversion.

Estas son sélo herramientas digitales,
ademads debes dedicarle tiempo a la
planificacion de las estrategias y tacticas
de marketing digital que implementards
para atraer a esos LEADS/prospectos
cudlificados y dispuestos a tomar accién: a
comprar tu bien o servicio. Algunas de las
estrategias mds efectivas son: marketing de
contenidos, social marketing, lead nurturing
y formularios inteligentes, por mencionar
solo algunas. En embudos mds avanzados,
se puede integrar a tu sistema de marketing
digital un software CRM (customer
relationship management).
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Un embudo de conversion, lopodemos explicar como:

Una estrategia de mercadotecnia digital, que esta compuesta de una
serie de herramientas y procesos, que estan orientados a encontrar,
atraer, persuadir, filtrar y calificar a las personas que han
manifestadointerés enelvalor que ofreces contubien o servicio.

Elfunnel de marketing atrae, calificay entrega LEADS cualificados al
departamento de comercializacion o ventas. Cuando recibes un
prospecto ésteyaseencuentra‘caliente":dispuestoa comprar.

El funnel de ventas atrae LEADS, pero éstos no son filtrados y
calificados, recibes prospectos “frios" o “tibios", que aun debes
persuadiraquetomenaccion.

¢Qué es un LEAD? Es una persona
que ha pasado por tu embudo de
conversion, te ha dejado sus datos
y ha dado su consenfimiento para
que mantengas comunicacion
con ella o él.




iGRACIAS POR VER
LA VERSION GRATUITA!

iDescarga la guia completa!
Sdlo da clic en el botén de abajo
iDESCUBRE EL SECRETO DEL MARKETING DIGITAL!
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iGUIA COMPLETA!

En la version completa te mostramos el secreto del marketing
digital, podras ver el sistema completo que nosotros creamos y
utilizamos y descubrirds cdmo hacer tu primer embudo de
ventas.


https://bit.ly/2zoVdnG

