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temos por aqui:

Antes de comecar a ler, aqui vao algumas dicas para te ajudar a navegar com
facilidade por este ebook e desfrutar de todas as informacdes e recursos que

BLOG HOTMART: no canto superior direito, vocé encontra um icone com acesso

para nosso blog. La, vocé pode encontrar muito mais informacgdes e recursos.
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2.SIMPATIA

Se vocé se da bem com as cameras, as chances de conquistar fas
que se identificam com sua forma de falar/ensinar sdo altas. E
pessoas amam compartilhar aquilo que as agradam, assim, vocé

tem ainda mais chances de adquirir novos expectadores.

ntidos em um texto e cabe

SAIBA MAIS: para explorar
mais um determinado
assunto, aproveite os links
gue aparecem destacados
em vermelho no texto.

SUMARIO: uma forma rapida
de acessar facilmente os
capitulos ou topicos que
mais te interessam. Quer
retornar a lista de capitulos?
Basta clicar no icone do
canto inferior.

Agora esta tudo pronto.

COMECE A NAVEGAR E BOA LEITURA!
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Os modelos de negdcio online se aperfeicoam cada vez mais,
transformando os habitos de consumo e a maneira como as

pessoas se comportam.

Comprar pela internet se tornou uma pratica trivial do ser humano,

algo que ndo era tdo comum ha alguns anos.
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Os modelos de negocio digital, como e-commerce e suas
variacdes (vendas por meio de redes sociais, Whatsapp e outros
canais online), sdo cada vez mais atrativos para quem deseja

lucrar com um negécio proéprio.

Apesar de o Brasil passar por momentos intensos de recessao
econdmica, os numeros do e-commerce vém crescendo. Esse
setor vive um aumento percentual de consumidores ativos, o
que demonstra grande oportunidade para quem deseja investir.
Em 2016, esse aumento foi de 22% em relagdo ao ano anterior e

espera-se que o relatério de 2017 também seja positivo.

A boa noticia é que entrar nesse mercado tem se tornado cada
vez mais acessivel . Qualquer pessoa que tenha interesse pode
aprender e criar seu proprio negocio.

E é isso que vocé aprendera neste ebook!

Listamos as 15 categorias mais interessantes para trabalhar na
internet, além de sugestdes de como atuar em cada uma delas.
Sugerimos que vOocé passe por cada op¢do e anote aquelas que

mais te interessam.

Esperamos que, ao final deste material, vocé tenha em mente os
primeiros passos para atuar na internet, com o modelo de negdcio e

segmento de mercado definidos.

Maos a obra!
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SEGMENTOS PARA
TRABALHAR NAINTERNET
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01. VESTUARIO

Se existe um tipo de empreendimento que nunca sai de moda é o

ramo de vestudrio.

Isso porque essa € uma industria que firmou-se muito presente
no comércio. O vestuario é um item essencial na vida das pessoas

e a moda sazonal reforca ainda mais o consumo frequente.

Antes, era preciso ir a lojas ndo apenas para experimentar pecas
de roupas, mas, principalmente, para ver o que estava disponivel.
Com a internet, é possivel ver tudo o que o0 e-commerce

disponibiliza para venda .

E sobre o problema de ndao poder experimentar as pecas,

hoje, algumas lojas virtuais colocam os tamanhos especificos,
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com todas as medidas: o diametro da cintura e do quadril; os
centimetros do busto e do colarinho; o peso e a altura média

para cada tamanho de roupa; etc.

Dentro da area de vestuario, vocé pode escolher trabalhar com
varios tipos de roupas ou entdo definir um nicho mais especifico

e focar apenas em uma peca, por exemplo, vestidos para festas.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:
Para atuar nesse mercado, € preciso estar sempre atualizado
com as tendéncias da moda. Se vocé ja se interessa pelo assunto,

pode ser um boa opg¢ao.

Como é um mercado com alta concorréncia, os micro nichos
sao altamente recomendaveis, principalmente, se vocé souber

explorar bem os segmentos especificos.

Sdo exemplos de micro nichos: roupas para pais e filhos, roupas

para gémeos, moda executiva, roupas artesanais e por ai vai.

O importante é analisar qual é a demanda pelos nichos

especificos e como vocé poderia supri-la.

Para divulgar seus produtos de vestuario, € possivel criar uma
loja virtual para varejo e/ou atacado, divulgar no Instagram (uma

6tima ferramenta para esse mercado) e Facebook e expor seus

produtos em bazares online.
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Calgcados, em geral, sao produtos muito procurados na internet,
principalmente depois do grande sucesso de vendas em lojas online,

como Netshoes e Dafiti.

Assim como no vestuario, vocé pode escolher vender apenas um
tipo de calcado ou pode variar seu e-commerce com 0s sapatos

mais diversos possiveis.

Além disso, ha também a op¢ado de vender calcados customizados,
como aqueles chinelos para casamentos e aniversarios, ou sandalias
bordadas. Tudo depende de vocé saber ou ndao como customizar.

O bom de trabalhar com esses itens € que a numeracdo,
geralmente, ndo altera muito de uma marca para outra. E claro que
ha algumas formas maiores ou menores, mas se vocé descrever

as medidas exatas no produto, como é feito nas roupas, é muito

provavel que o cal¢ado sirva perfeitamente.
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Mesmo que vocé queira vender algum sapato que ndo tenha a
numeracao de seu pais, tudo o que vocé precisa fazer é converter o

numero e informar a seu cliente qual é a numeracao certa para ele.

\

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Assim como no vestuario e qualquer outra area da moda, é preciso
inteirar-se sobre novidades e tendéncias. Mesmo que vocé trabalhe
com produtos atemporais, € sempre bom entender como anda o

consumo em seu mercado.

No caso dos sapatos, a premissa € a mesma. Vocé devera estudar
sobre materiais, sobre a resisténcia e durabilidade deles e entender

qual segmento de calcados tem boas oportunidades de negdcio.

Os canais de oportunidade de venda sdao os mesmos do

segmento de vestuario.
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Ainda pensando na imagem pessoal, acessérios sao muito

comuns na internet, seja em lojas grandes, conhecidas e que ja
tém estrutura fisica, como em pequenos produtores, que criam

acessorios variados.

Dentro desse nicho, temos brincos, colares, pulseiras, reldgios,

6culos, arranjos para cabelos e muitos outros.

Mais uma vez, o que conta aqui é sua criatividade e desejo de

vender algo que vocé tenha interesse.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Se vocé vai produzir os proprios acessorios, assegure-se de que
eles tenham um bom acabamento. Nas primeiras produc¢des, peca
opinido para pessoas proximas e até mesmo para quem ja esta
nesse mercado ha mais tempo.

Se vocé for adquirir pecas de fornecedores, devera se atentar para
a qualidade do material para que seu cliente final fique satisfeito e

volte para comprar com vocé.

Aposte nas redes sociais para expor seus acessorios!
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04. PRODUTOS FITNESS

Vocé deve estar pensando: mas produtos fitness ndo abrangem
roupas, calcados, acessérios, comidas e muito mais?

E sim, vocé esta certo.

Porém, separamos essa categoria porque, quando uma pessoa
procura especificamente por algo fitness, mesmo que sejam

roupas, € provavel que ela busque com essa palavra-chave, e nao

faca uma pesquisa genérica com o termo “roupas”.

Nesse nicho, vocé pode empreender com diversos itens, mas
acreditamos que € importante vocé escolher algo especifico para que
seu publico nao fique confuso sobre o que vocé oferece, principalmente

se vocé for um produtor pequeno que é novo no mercado.

Se esse € seu caso e Vocé deseja se tornar uma grande marca,
comece com um foco menor para aumentar sua cartela de produtos

no futuro, quando vocé ja tera adquirido a confianca de seus clientes.
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Além disso, se vocé se dedica a apenas um tipo de produto, consegue

focar mais nele e criar estratégias especificas para vendé-lo.
E interessante vocé perceber também que, quando vocé escolhe vender

produtos fitness, conseguira falar com um publico bem engajado.

ISso porque a maioria das pessoas que procura algo dessa area ja tem
ideia do que esta procurando. Por isso, suas campanhas para vendas

podem ser muito mais assertivas e falar diretamente com sua persona.

(Se vocé ainda nao conhece o conceito de persona, temos um post

que pode te ajudar, é sé clicar aqui.)

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Ha& muitas possibilidades nesse mercado: alimentos fitness, doces,
roupas, calcados, suplementos e até mesmo receitas.

Artigos fitness sao constantemente divulgados no Instagram e uma

Otima oportunidade é fazer parcerias com digital influencers que ja

atuam nesse nicho, para que eles promovam seus produtos.
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05. COSMETICOS/PERFUMARIA

Trabalhar com cosméticos e perfumaria € uma boa opc¢ao,
especialmente se vocé tiver facilidade para vender produtos
importados. Mas lembre-se de sempre fazer tudo conforme as leis
brasileiras, afinal, ndo é recomendavel importar produtos sem pagar
as devidas taxas.

Os cuidados com os cabelos e com o corpo sempre foram muito
explorados pelas mulheres. Porém, hoje, é possivel perceber muitos
homens que também tém interesse em cuidar de suas aparéncias.

Por isso, investir nesse nicho pode ser interessante.
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COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Vocé pode focar em cuidados para cabelos crespos e cacheados,
gue é um micro nicho que esta em crescimento constante no Brasil.
Ou entdo, produtos para cuidados com a barba, que também tém

bastante procura.

Produtos em geral, voltados apenas para homens, produtos para

criancas, produtos para cabelos tingidos e diversos outros tipos!

Em sua divulgacado, foque bastante em mostrar o resultado e

beneficios de seu produto!
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06. LIVROS

A Amazon é uma das lojas pioneiras em vendas online e seu

carro-chefe sao os livros.

Esse tipo de produto € muito procurado na internet porque os livros
conseguem abranger uma gama gigantesca de possiveis solucdes
que as pessoas procuram. E possivel encontrar livros com temas
desde medicina a auto-ajuda. Além disso, eles sdo boas op¢des de

presentes para pessoas de qualquer idade.

Uma outra vantagem desse produto é que vocé consegue
encontra-lo com os formatos mais variados possiveis: grandes,
pequenos, fisicos e até mesmo online, que é nossa proxima dica de

produtos mais vendidos na internet.
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COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Existe uma categoria de livros que é altamente comercializada na
internet e que possui 6timas oportunidades de gerar renda. Sao
os livros digitais ou, como sdo mais conhecidos, ebooks. Para criar
esse tipo de material, vocé precisa ter em mente o conteudo que

deseja ensinar para, entdo, organizar seu primeiro ebook.

Qualquer pessoa que tenha algum conteddo interessante para

ensinar para outra pessoa pode criar um ebook.

Um bom comeco para definir o assunto de seu livro digital é refletir
sobre as areas nas quais Vvocé é especialista. Pense também em
temas e atividades que vocé sabe fazer tdo bem que as pessoas

sempre te pedem ajuda quando precisam.

Ainda neste ebook, te ensinaremos como descobrir talentos e

afinidades para transforma-los em um negdcio rentavel.
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07. CURSOS ONLINE

A dinamica dos cursos online é muito similar a dos livros digitais. Isso

porque os cursos online sao, geralmente, uma versao mais elaborada

dos ebooks.

Os cursos online envolvem, principalmente, as aulas em video, que €
um formato muito popular na Educacao a Distancia (EAD). Mas, uma
das vantagens dos cursos online é que é possivel utilizar qualquer outro

formato que possa ser acessado via internet em um mesmo curso.

Se vocé tem um curso sobre “Como fazer decoracdo para festas”,
pode anexar imagens de exemplos para inspirar os alunos e até

mesmo uma planilha de organizacdo para preparar um evento.
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Diferentemente do que muita gente pensa, a EAD ndo esta atrelada
exclusivamente aos cursos superiores, como muito se ouve falar

sobre graduacao a distancia.

Como sao materiais que oferecem mais recursos que o0s ebooks,
é possivel oferecer conteudos mais completos para os alunos.
Consequentemente, € comum que os cursos online tenham um preco

mais elevado do que os ebooks.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:
Seguindo a mesma légica dos ebooks, é interessante que, antes
de elaborar seu curso online, vocé considere aquele assunto

que mais domina.

Além disso, existe a possibilidade de trabalhar em coproducao com
especialistas que tém melhor desenvoltura frente as cameras. Nesse
caso, é preciso dividir as tarefas entre os produtores do curso, como

gravacdo das aulas, edicao e divulgacao do curso na internet.

Neste post do nosso blog, vocé aprende mais sobre como criar

e vender cursos online.
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08. ELETRONICOS

Aparelhos eletronicos, em geral, séo muito buscados na internet. A
lista inclui televisores, geladeiras e itens de menor porte, como tablets
e micro processadores. E claro que esses sdo produtos com valores

mais elevados, o que requer um investimento alto desde o inicio.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Uma alternativa mais simples é indicar produtos e eletrodomésticos
de outras lojas e ganhar uma comissao em cada venda. Ha muitos
e-commerces de produtos fisicos que possuem programas de
afiliados. Como afiliado, é possivel trabalhar com publicidade

na internet ou indicando produtos para uma audiéncia que ja te
acompanha, por meio de blogs ou redes sociais, por exemplo.

Vocé também pode importar produtos eletrénicos para revenda,

mas sempre se atentando as leis brasileiras de importacao.

Para entender mais sobre como programa de afiliados

funcionam, leia nosso contetido sobre o assunto.
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09. CELULARES

Ainda seguindo a linha de aparelhos eletrénicos, os celulares entram

na lista dos produtos mais vendidos na internet.

Colocamos esses produtos separados dos eletrénicos porque
esse nicho ndo tem um foco apenas nos smartphones e aparelhos
celulares em geral. Aqui, vocé pode também variar e vender
acessorios, como capinhas e suportes de celular para o carro, que

sao produtos que ndo exigem um investimento inicial muito alto.

Assim como os produtos de cosméticos/perfumaria e também
os eletrénicos em geral, figue muito atento as leis brasileiras de

importacao/exportacdo e so venda produtos legais.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:
Criar uma loja virtual € uma boa estratégia para atuar com esse
segmento na internet, principalmente se vocé souber se diferenciar

pela qualidade e exclusividade de seus produtos.

Publicar nas redes sociais é parte essencial para uma estratégia
efetiva de divulgacao. Vocé também pode trabalhar em parceria

com influenciadores digitais, enviando media kits para que eles

divulguem seus produtos.
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10. INFORMATICA

Computadores, notebooks, HDs e acessorios para informatica em geral
sao muito procurados na internet, afinal, muitas pessoas que procuram

por esses produtos estao constantemente conectadas a rede.

Mais uma vez, esse € um nicho que precisa de investimento inicial. Mas
caso vocé nao tenha como investir e saiba formatar um computador, por

exemplo, vocé pode empreender nessa area com prestacdes de servico.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:
Para comecar a divulgar seus servicos, vocé precisara de um canal
que consiga atingir muitas pessoas. Novamente, as redes sociais sao

ideais para isso.

Criar um blog também é uma 6tima estratégia, principalmente se
VOCé criar conteudos valiosos e educativos para seus leitores sobre

informatica e tecnologia.
Se vocé atuar com prestacao de servicos, lembre-se de segmentar sua
audiéncia para pessoas de sua cidade e proximidades, ja que vocé (ou

seu cliente) precisara se deslocar para dar manuteng¢ao no equipamento.

Peca também para amigos e clientes divulgarem seu servi¢o. Assim,

POUCO a POUCO, Seus servicos serao reconhecidos.
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11. GAMES/BRINQUEDOS

Quando falamos de games/brinquedos, ha um publico muito diverso

que vocé pode trabalhar. Ha brinquedos e jogos para todas as idades.

Se vocé é iniciante nesse nicho, o ideal é que vocé segmente um publico
e o tipo de mercadoria que vendera. Assim, conseguira se estabelecer

no mercado para, entao, expandir suas possibilidades futuramente.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

O e-commerce também é uma 6tima op¢ao para atuar nesse nicho.
Busque divulgar seus produtos com uma segmentacao especifica
para seu publico. Anunciar no Google Adwords, Facebook e

Instagram sao Otimas op¢des para comecar a fazer vendas.
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12. MOVEIS E DECORACAO

Pensar em decoracdo de ambientes nem sempre significa comprar
méveis caros e luxuosos. E claro que ha a opcdo de vocé vender esse
tipo de produto. Antiguidades e decorativos para o lar estdo em alta e

sdo produtos muito procurados ndao apenas em lojas fisicas.

Mas caso vocé nao tenha como comecar a vender moveis, temos

algumas opc¢des!

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Quadros, abajures, tapetes, potes decorados ou qualquer outro
produto que tenha um design interessante sdo ideais para comecar.
E se vocé ja tiver habilidade para pintura ou bordado, por exemplo,

pode incrementar os objetos que vendera.

Para vendé-los, vocé pode montar um e-commerce, uma conta no

Instagram e divulga-los também em marketplaces e bazares online.

Se vocé entende desse mercado, criar um curso online sobre

decoracdo também é uma opc¢ao interessante.
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13. PERSONALIZADOS

Produtos personalizados sao 6timos para empreender. Isso porque eles
S30 UM sucesso como presentes e sao Unicos, principalmente se vocé os
produzir por conta prépria. Se vocé tem uma veia artistica, essa é uma

boa oportunidade para gerar negécio fazendo uma atividade prazerosa.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Vocé pode criar um e-commerce para vender canecas, cadernos,
quadrinhos, camisas, chinelos, tudo o que vocé conseguir fazer com
temas personalizados. E possivel também ir além desse tipo de produto.

Vocé ja reparou como as festas tém sido cada vez mais personalizadas?

Se vocé tiver habilidade com papel, pode criar uma loja online que
venda scraps para festas. Os scraps sao objetos de papel recortados
e montados criativamente para incorporar aniversarios e eventos
em geral. Ainda com o tema festas, vocé pode criar produtos

personalizados de biscuit.
Algo muito interessante e animador nesse nicho é que vocé pode
ser o mais criativo que conseguir e personalizar produtos diferentes

para vender.

Ainda nesse nicho, também ha a possibilidade de criar ebooks ou

cursos online voltados para ensinar como personalizar produtos.
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Os clubes de assinaturas estdao cada vez mais diversificados e

procurados. Atualmente, é possivel participar de clubes de vinhos,
livros, restaurantes e muitos outros.

E claro que, para criar esse tipo de produto, vocé precisa ter
conhecimento em algo que seja possivel enviar para outras
pessoas, como sdo 0s casos dos clubes de cervejas, nos quais
pessoas que entendem dessa bebida escolhem as melhores para

enviar a seus participantes.

Mas nao fique desanimado! Vocé pode usar diversos tipos de

conhecimento para criar um clube de assinaturas.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:

Vamos supor que vocé tenha uma floricultura. Uma boa alternativa
para vocé é criar um clube para que as pessoas recebam algum tipo
de planta diferente com certa periodicidade. Assim, vocé consegue

incorporar seu negdcio fisico ao mundo online.

Os clubes de assinatura nao se limitam aos produtos fisicos. Se vocé
é um professor de italiano, por exemplo, pode criar turmas fechadas
em plataformas EAD para enviar aulas online semanalmente para

seus alunos. E possivel atuar dessa maneira com diversos temas,

ndo apenas idiomas.
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Para finalizar, vamos falar de um nicho que é essencial para todas

as pessoas: a alimentacdo. Vocé gosta de cozinhar e sempre

recebe elogios pelo que faz? Por que nao investir nisso?

No ramo alimenticio, vocé pode empreender em diversas areas
diferentes. E possivel vender doces e bolos, salgados para festas
ou congelados, marmitas fitness, saladas de pote, marmita

congelada ou pronta para comer, e por ai vai.

COMO ATUAR NESSE SEGMENTO:
Defina com qual publico e produto vocé ira atuar. Uma vez que

definir, escolha um canal para divulgar seus produtos e servicos.

Novamente, as redes sociais sao 0timas opc¢des e, se vocé esta
comecando, 0s anuncios pagos serao seus grandes aliados.
Vocé precisa ficar de olho nas regras da vigilancia sanitaria para
ndo ter problemas com as leis. Além disso, trabalhe sempre com

produtos frescos e de alta qualidade, pois vocé precisa evitar que

as pessoas tenham qualquer problema com seus alimentos.
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DEFINA SEU NICHO




Apds mostrarmos quais sao os segmentos mais vendidos na

internet, precisamos falar sobre seu nicho.

Lembre-se que, dentro de cada categoria citada, existem diferentes

nichos e alguns deles ainda sao carentes de oferta.

1) Identificar qual area vocé considera interessante para trabalhar;

2) Pesquisar aquele nicho que tenha boa oportunidade de negécio.
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PARA O PRIMEIRO PASSO,
RESPONDA AS SEGUINTES PERGUNTAS:

* Quais sao suas principais atividades fora do trabalho?

* Quais atividades vocé sempre gostou, mas deixou de
praticar por falta de tempo?

* Qual foi a ultima vez que vocé perdeu a no¢ao do tempo
realizando uma atividade?

* Que atividade era essa?

* Quais sao as atividades que vocé nao precisa de auxilio
para executar?

» Sobre o que vocé mais gosta de conversar?

* Se ndo existisse dinheiro, o que vocé gostaria de fazer por
prazer?

 Qual tipo de atividade vocé fica ansioso para iniciar?

* Quais sao 0s assuntos sobre os quais vocé mais |é?

» O que as pessoas pedem que vocé as ensine?

* Quais sdo seus pontos fortes?

Com as respostas, vocé identificara aquele assunto que mais tem

afinidade e que teria facilidade para trabalhar.

Para o segundo passo, vocé pode recorrer a algumas técnicas e

ferramentas que te ajudarao na pesquisa de mercado.

O Google Trends é uma boa maneira de entender como é a

tendéncia de pesquisa sobre determinado tema no Google.
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Outra ferramenta interessante é o Google Keyword Planner, um
planejador de palavras-chave que te mostrara uma estimativa de
buscas por esse termo no proprio Google, que é o buscador mais

utilizado da atualidade.

Basta inserir os termos conectados ao nicho que mais te interessa
nos campos indicados e configurar a busca para seu pais e idioma.
Depois de selecionar o botédo azul para obter ideias de palavras-
chave, vocé encontrara uma lista de op¢des de termos similares aos
que vocé buscou. Junto a essa lista, ha a média de buscas mensais

para cada termo.

Essa lista é muito util para entender pelo que as pessoas mais

buscam e, logo, qual é a maior demanda.

Vocé também pode optar por enquetes e pesquisas, documentos em

que vocé consegue recolher informacdes preciosas de consumidores
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e empreendedores que ja atuam no mercado de seu interesse.
Vocé podera descobrir, por exemplo, a faixa etaria de seus clientes
ideias, o valor médio dos produtos que vocé deseja comercializar,
quais midias sao mais efetivas para divulgacdo e até mesmo as altas

temporadas para vendas.

Keyword Planner

Where would you like to start?
B} Find new keywords and get search volume data

* Search for new keywords using a phrase, website or category

Enter one or more of the following

argeting

T Keyword filters

Portuguese
Keyword options

Google Show broadly related ideas
Hide keywords in my account

Negative keywords Hede keywords in my plan
Keywords to include

Show avg monthly searches

for: |ast 12 months

Cada segmento tem suas particularidades e um publico com interesses
em comum. Por isso, € muito importante definir bem seu nicho,
para que vocé consiga escolher um produto que atendera bem as

necessidades de seus compradores.

Fizemos um guia completo para pesquisa de mercado, e vocé pode

conferi-lo diretamente em nosso blog: Pesquisa de mercado: 4 passos

para fazer a sua.
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CONCLUSAO

Se vocé chegou até aqui, conseguiu perceber que ha muitas

oportunidades para empreender online.

Neste ebook, mostramos os 15 segmentos mais vendidos na internet
nos ultimos anos que, até hoje, estdo em alta. Mas é importante
salientarmos que, dentro desses nichos, é possivel atuar com segmentos
menores, que apesar de terem um publico menor, séo mais assertivos

em sua oferta.

O importante aqui é entender que vocé pode comecar a trabalhar
online e com o que gosta, basta apenas encontrar seu nicho.Se, mesmo
depois de finalizar este ebook, vocé ndao conseguir identificar nenhum
segmento dentre as op¢des que citamos, vamos deixar dois conteudos

que podem te ajudar nesta procura:

O que sao micro nichos e como encontrar o seu?

10 oportunidades de negoécio fora do mercado tradicional
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6 hotmart

A Hotmart é a plataforma mais completa para quem deseja criar
um negdcio digital e viver de suas paixdes! Ao se cadastrar, vocé
podera compartilhar o que tem de melhor com o mundo inteiro!

Para saber mais sobre a Hotmart



https://www.hotmart.com/pt/?utm_source=funil-segmentos-internet&utm_medium=ebook&utm_content=15-segmentos-internet
https://www.facebook.com/hotmartofficial/
https://twitter.com/hotmart
https://www.youtube.com/hotmart
https://www.instagram.com/hotmartofficial/
https://www.linkedin.com/company/hotmart
https://www.hotmart.com/pt/?utm_source=funil-segmentos-internet&utm_medium=ebook&utm_content=15-segmentos-internet
https://www.hotmart.com/pt/?utm_source=funil-segmentos-internet&utm_medium=ebook&utm_content=15-segmentos-internet

